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Netrevelations bokningar 6kar i Netsys

| juli &r antalet bokningar, i enlighet med sasongen lagt. Hitintills i juli har vi dock sett en liten
Okning, ca 10%, av antalet bokningar jamfoért med juli 2003. | Juni blev 6kningen stérre, bade
jdmfort med 2003 och 2002. Bokférd omsattningen for bokningar i Netsys blev for juni 21% battre
jamfort med juni 2003.

Omséttning, rullande 12 manader (tkr) Antal bokningar, rullande 12 manader (antal)

100000 100000

SO000 80000 - -

20000 ] I == - — =i 80000 |

70000 | | } | 1 70000 ‘

0000 I | 1 | 1 1 BO00O

50000 | | i | | | 50000 ‘

40000 40000

JAN FEB MAR APR MAS JuK JAN FEB MAR APR MAY JuNI JuL

Visar bokférd omsattning som ruflande 12 manader Visar antalet bokningar, fdrséljningen, i Netsys 12 manader bakat i tiden.
(12 manader bakat i tiden). Diagrammet visar siffrorna t o m 23/7.

Omsattningen, som rullande 12 manader (12 manader bakat i tiden), blev i juni oférandrad. Det i
sin tur innebar att 6kningen i Netsys, under juni, har fullt ut kompenserat for den nedgang vi haft i
den aldre produkten Foretagstaxi, med bl a Ersattningstrafik till tagoperatorer.

Konvertibelemissionen

Styrelsen i Netrevelation har riktat konvertibelemission till ett helagt dotterbolag. Villkoren ar
desamma som vid den senaste konvertibelemissionen som var riktad till aktiedgarna. Det innebar
att konvertibler tecknas i paket om 4 kronor, innehallande tva konvertibler med konverteringskurs
0.50 SEK och tva konvertibler med konverteringskurs 1.50 SEK. Rantan ar 7% och 16ptiden fyra ar.

Till villkoren ovan har hitintills konvertibler fér nominellt 815.650 SEK tecknats av externa
investerare, som inte tidigare var aktieagare. Kvar i dotterbolaget finns fn konvertibler fér 3.051.726
SEK. Totalt ar emissionen pa 3.867.376 SEK.

Genom att placera konvertiblerna i ett helagt dotterbolag ges majligheten, att efter behov,
successivt tillféra bolaget medel genom att sélja konvertibler (4kr/paket) till investerare.

Fragor och svar
Fr o m detta Nyhetsbrev publicerar vi fragor och svar i anslutning till Nyhetsbrevet (se nasta sida).
Fragorna ar besvarade av VD och ar stallda av vara aktieagare.

Nasta Nyhetsbrev nr 8-2004 kommer torsdagen den 26 augusti.
For ytterligare information:

Roger Blomquist, VD, Netrevelation.
Epost: roger.blomquist@netrevelation.se

Netrevelation Holding AB (publ) ar ett affirssystemforetag specialiserat pa transportlogistik. Genom att tillféra
Netrevelations logistiklosningar skapas nya produkter, tjanster och resurser for kundernas kdarnverksamhet. Foretaget
etablerades 1991 med huvudkontor i Helsingborg. Bland Netrevelations kunder finns SJ, Forsvarsmakten och Svensk
Taxindring. Netrevelation ar noterat pa Nya Marknaden vid OM Stockholmsbérsen.



Fragor och svar

1. Ska man tolka formuleringen, "har bolaget
emitterat totalt 15.000.000 kr i konvertibla
skuldebrev'" som att den resterande delen av
emissionen fran i hostas redan ér placerad?

Svar: Man skall tolka det som att vi utnyttjar det
resterande utrymmet om ca 3.8 MSEK i
konvertibelemissionen fran i hostas.

Av detta Nyhetsbrev (nr 7) framgadr det ocksa att
816.650 SEK dr placerat och att resten skall placeras
successivt efter behov.

2. Innebir de villkor ( identiska for de som giillde
forra gangen ) att diven denna emission utgors av
paket om 4 konvertibler, med teckningskurs 1:50
respektive 0:50?

Svar: Ja

3. Innebir detta i sa fall ocksa att de investerare
som nu ev. tecknat, har betalat/kommer att betala
1:50 resp 0:50 for konvertiblerna?

Svar: Ja

4. Ska man tolka "ett sikerstillande av likviditeten
till dess att produktionstakten genererar tillrickligt
kassaflode" som om det i nuléget (efter emissionen)
inte finns indikationer pa, att mer pengar kommer
att behovas i rorelsen iin vad som genereras i
affirerna?

Svar: Ja

5. "Vi ser positivt pi mdjligheterna for ytterligare
driftsiattningar av avtal i TeliaSoneras storlek under
hésten" later vildigt hoppingivande efter nagra ar
med vikande omsiittning. Hur ska denna positivism
tolkas - kan vi luttrade smaégare nu utga fran, att
ett antal stora avtal ir sa fullgangna att ett
undertecknande sker under hosten? Hur mycket
substans ir det i de positiva perspektiven?

Svar: Bakom uttalandet ligger det faktum att vi far
positiv respons frdan de foretag (modell storre) vi
bescker i vart forsdljningsarbete och att ndgra av dessa
foretag signalerat att man vill ga vidare i
diskussionerna. Dvs konkretisera en affdr utifran en
behovsanalys.
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6. Bolaget nimner att man riknar med att teckna
ett avtal per minad med bérjan 2005. Hur héllfast
dr denna forhoppning. Kan vi verkligen utga frin
att det finns s manga intressenter, som ir sa
overtygade om Netsys fortrifflighet, att det kan leda
till en sadan takt som anges?

Svar: Bakom malsdttningen finns erfarenheterna fran
det pagdende forsdljningsarbetet. Dér upplever vi att
vdra ideér och produkter gillas av marknaden. Antalet
intressenter ser vi ddrfor inte som ett problem.
Utmaningen ligger istdllet i integrationer av den
tilltdnkta kundens 6vriga leverantorer, exempelvis
resebyrdsystem, internetbaserade bokningsportaler,
resehanterings- och administrativa system etc.

7. Om vi skulle fa 2-3 nya avtal av TeliaSoneras
storlek, 15-20 mKkr/ar, under héosten - hur snabbt
kan dessa da driftsédttas/produktionsséttas och
generera intikter?

Svar: Driftsdttningarna gar snabbare for varje avtal.
TeliaSonera har gatt bittre dn vintat. Trots detta vill vi
dn sd ldnge halla fast vid tidigare tidsangivelser, dvs
6-12 mdnader for att nd hela potentialen i ett avtal.

8. Ar det bolagets uppfattning att en sidan
situation, dvs med nya intiikter i Netsys om 40-60
mKr per ir, utan reservationer skulle viinda de
negativa resultaten till vinst?

Svar: Ja

9. Kan vi pa goda grunder anta en sidan utveckling
i affirerna, eller ska vi ta nyhetsbrevets uppgifter
med en nypa salt?

Svar: Vi far gang pd gdang bekrdftelse fran vdar marknad
att vi har rdtt idé och rdtt systemuppléigg, ddr rader
ingen tvekan. Utmaningen ligger istdllet i integrationen
av de system som vdra tilltdnkta kunder anvinder, samt
den beteendefordndring som krdvs av vara tilltinkta
kunders anvindare.

For att fa upp antalet transaktioner i systemet och
ddrmed realisera avtalens omsdttningspotentialer gar
det at kalendertid — och det dir den tiden som dr
svdrbedomd.
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