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Telelogic: Ergebnisse des  

ersten Quartals 2003 
 

MALMÖ, Schweden – 12. Mai 2003 – Telelogic (Stockholm Exchange: TLOG), der weltweit 
führende Hersteller von Lösungen für anspruchsvolle System- und Softwareentwicklung gab das 
finanzielle Ergebnis für das erste Quartal 2003 bekannt. 
 
Die Einnahmen für Q1 2003 betrugen 26,2 Mio. US $ (222,7 Mio. SEK) im Vergleich zu 28,3 
Mio. US $ (292,0 Mio. SEK) in Q1 2002. Die Einkünfte aus neuen Lizenzen und Wartung wäh-
rend des ersten Quartals betrugen 20,9 Mio. US $ (177,4 Mio. SEK). Damit ergab sich eine Ab-
nahme von 5 % verglichen mit dem gleichen Quartal in 2002. Der Vertrieb von Neulizenzen und 
Wartung umfasste 80 % der Gesamteinkünfte, ähnlich dem Quartal zuvor. Serviceeinnahmen be-
trugen 5,3 Mio. US $ (45,2 Mio. SEK), dies bedeutet einen Rückgang von 41 % verglichen mit 
Q1 2002. Hierfür sind die Umstrukturierungen in 2002, mit dem Ziel sich auf produktverbunde-
nen Umsatz zu konzentrieren, verantwortlich. 
 
Der Deckungsbeitrag erhöhte sich für Telelogic auf 73 Prozent in diesem Quartal verglichen mit 
67,9 Prozent für den gleichen Zeitraum in 2002. Ohne Restrukturierungskosten betrug der De-
ckungsbeitrag 74,8 Prozent. 
 
Die Kosten abzüglich Steuern waren im Vergleich zum vorherigen Quartal um 13 Prozent gerin-
ger und sind damit weiter gesunken. Der Gewinn vor Abzug der Steuern betrug –3,1 Mio. US $  
(–27,3 Mio. SEK) verglichen mit –2,7Mio US $ (-28,1 Mio. SEK) für das gleiche Quartal im 
vorherigen Jahr. 
 
„Das Weltgeschehen während des letzten Quartals erzeugte zusätzliche Unsicherheit auf dem 
Software Markt“, erklärte Anders Lidbeck, Präsident und CEO von Telelogic. „Telelogic ist nicht 
immun gegen die Effekte solcher Ereignisse, obwohl es schwierig ist die Auswirkungen auf die 
Einnahmen des ersten Quartals zu beurteilen.“ 
 
Ungeachtet der Unwegsamkeiten gab es auch eine Reihe positiver Nachrichten während des ver-
gangenen Quartals. „Unserer Requirements Management Lösung, Telelogic DOORS®, hat sich 
hervorragend entwickelt und ein bedeutendes Wachstum von 22-Prozent an neu verkauften Lizen-
zen erzielt, verglichen mit dem gleichen Quartal des letzten Jahres“ bemerkte Lidbeck. Die füh-
rende Position von DOORS wurde gestärkt, durch das Industrieanalyse-Unternehmen Standish 
Group, das DOORS als Marktführer mit 32-prozentigem Marktanteil hervorhob. 
 
„Lizenz- und Wartungsverkäufe konnten sich, trotz der anhaltend schwachen Nachfrage seitens 
der Telekommunikationsindustrie während des Quartals stabilisieren.“ Ebenfalls positiv im ersten 
Quartal waren die Umsätze in der Raumfahrt/Verteidigungs-Industrie. „Wir haben eine starke Po-
sition in diesem Markt, der jetzt, bezogen auf die Gesamtverkäufe unser größtes Segment ist,“ 
fuhr Lidbeck fort. 



  

 
 

 
Die amerikanischen Geschäftsstellen haben während des Quartals weiterhin gute Rentabilität er-
zielt. Zusätzlich haben Asien und Pazifik, trotz sehr unterschiedlicher Märkte, gute Gewinne er-
wirtschaftet. Das restliche Europa, ausgenommen Großbritannien, hat erneut schwache Resultate 
erzielt. Aus diesem Grunde wurden zahlreiche Umstrukturierungsmaßnahmen eingeleitet, mit dem 
Ziel das gleiche Produktivitäts- und Rentabilitätsniveaus wie die amerikanische und die Asien / 
Pazifik-Abteilung zu erreichen.“ 
 
„Ungeachtet der schlechten Marksituation, versucht Telelogic weiter seine Marktposition zu festi-
gen“, sagte Lidbeck. „Die Nachfrage nach DOORS ist sehr hilfreich für uns. Als das markt-
führende Produkt für Anforderungsmanagement, bildet DOORS eine starke Grundlage, auf der 
wir mit unserer anforderungsgesteuerten Entwicklungsstrategie aufbauen können.“ 
 
Ausblick für 2003 
 
Die gegenwärtige unsichere politische und wirtschaftliche Lage hat zur Folge, dass Investitions-
entscheidungen in größerem Umfang verzögert werden. Wenn sich das allgemeine Investitions-
klima jedoch verbessert, wird eine Rückkehr zum Wachstum erwartet. Ziel von Telelogic für 2003 
ist es, das Wachstum in den Märkten Amerika und Asien voranzutreiben und seine Position im 
globalen Markt zumindest beizubehalten. 
 
In Europa wurden Maßnahmen ergriffen, um das 1999 von Telelogic aufgestellte Ziel einer 20 
prozentigen Gewinnspanne zu erreichen. Stärkere Nachfrage ist eine Voraussetzung um dieses 
Ziel auch für 2004 zu erreichen. Gegenüber 2002 wird für 2003 ein besseres Vorsteuereinkommen 
prognostiziert. 
 
Die in 2003 anfallenden Restrukturierungskosten von Telelogic werden in den allgemeinen Kos-
ten enthalten sein. Telelogic hat eine zufriedenstellende Finanzlage. Der Bargeldumlauf wird für 
2003 negativ geschätzt, es tritt allerdings eine Verbesserung ein, wenn sich der Vorsteuerprofit 
verbessert. Für 2004 wird ein positiver Bargeldumlauf prognostiziert.  
 
Zusätzliche Informationen und den genauen Quartalsbericht finden sie unter: www.telelogic.com 
 
Über Telelogic 
 
Telelogic® ( www.telelogic.com ), gegründet 1983, ist weltweit führender Hersteller von Lösun-
gen für die Entwicklung anspruchsvoller Software und Systeme. Telelogic’s integrierte „best-in-
class“ Lösungen ermöglichen die Automatisierung des gesamten Entwicklungszyklus’ mit dem 
Ergebnis einer verbesserten Qualität und Vorhersagbarkeit bei gleichzeitiger Verkürzung der Pro-
jektlaufzeit und Kosten. Die offene Architektur der auf international standardisierten Sprachen 
basierenden Telelogic Produkte sichert die Interoperabilität mit anderen Werkzeugen. Durch Mit-
gliedschaft in Industrieorganisationen wie 3GPP, ETSI, INCOSE, ITU-T, MOST, und OMG trägt 
Telelogic aktiv zur Gestaltung zukünftiger Methoden und Technologien anspruchsvoller System- 
und Softwareentwicklung bei. 
 
Telelogic, mit Sitz in Malmö, Schweden, hat Niederlassungen in 17 Ländern weltweit. Zu den 
Kunden gehören Alcatel, BAE SYSTEMS, BMW, Boeing, DaimlerChrysler, Deutsche Bank, E-
ricsson, General Motors, Lockheed Martin, Motorola, NEC, Nokia, Philips, Siemens and Thales. 
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