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PRESSMEDDELANDE  1998-06-24

Hemköp ökar expansionstakten genom att 

förvärva butiker och inleda etableringssamarbete
Hemköp förvärvar butiker i Västerås, Malmö och Säter från D-gruppen. Förvärven är en följd av ett tvåårigt avtal om etableringssamarbete i Sverige som tecknats mellan Hemköp och D-gruppen. Butikerna kommer att nyöppnas med Hemköps koncept hösten 1998. Dessutom har Hemköp inom ramen för avtalet beslutat att nyetablera ytterligare en butik i Västerås med beräknad öppning våren 1999.

Avtalet omfattar såväl befintliga butiker som oetablerade butikslägen. Hemköp beräknas tillföras minst 10 nya enheter, med en sammanlagd årlig bruttoomsättning som förväntas överstiga 600 mkr, under eller i anslutning till avtalsperioden. Avtalet  avser endast etableringsfrågor och kommer inte att påverka parternas agerande på marknaden i övrigt, exempelvis avseende profil- och marknadsföringsfrågor.

Hemköp har ett 90-tal butiker över hela Sverige och omsätter cirka 5,5 miljarder kronor. Hemköps koncept, som bygger på hörnstenarna kvalitet, miljö och hälsa, är framgångsrikt på marknaden och har gjort Hemköp till vinnare inom svensk dagligvaruhandel. Hemköpsaktien är sedan juni 1997 noterad på Stockholms Fondbörs A-lista.

D-gruppen omfattar drygt 1000 butiker i Sverige, med i huvudsak fristående köpmän som ägare. Butikerna har en sammanlagd omsättning på cirka 25 miljarder kronor. Årligen byter cirka 100 butiker innehavare. I D-gruppen ingår ett stort antal butiksprofiler samt lokala kedjor.
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För butiker som etableras under avtalsperioden tecknas särskilt avtal som löper i tioårsperioder och tillförsäkrar D-gruppen en ersättning motsvarande 0,5% av butikens nettoomsättning samt förköpsrätt. Vidare har D-gruppen rätt att förvärva butiker, som omfattas av avtalet, om Hemköps nuvarande huvudägare skulle avstå från sitt bestämmande inflytande och samtidigt Hemköp skulle bli intressebolag eller dotterbolag till en större konkurrerande dagligvaruaktör i Sverige, eller till en utländsk dagligvarukedja som inte skulle vilja fortsätta samarbetet med D-gruppen.

- Detta samarbete medverkar till att vi kan öka expansionstakten och snabbare etablera Hemköps vinnande affärskoncept, byggt på grundstenarna kvalitet, miljö och hälsa, på fler platser i Sverige. Tillväxten kommer att ske via en kombination av förvärv av redan existerande butiker på upparbetade butikslägen och rena nyetableringar. Tillsammans med en utveckling av våra befintliga butiker ser vi samarbetet som en mycket bra plattform för Hemköps fortsatta expansion, inte minst ur lönsamhetsperspektiv, säger Hemköps VD Nils-Erik Johansson.

- Det nu träffade samarbetsavtalet ökar väsentligt vår gemensamma styrka avseende struktur- och etableringsfrågor på den svenska dagligvarumarknaden. Samarbetsavtalet ska ses i perspektivet av en kraftfullt ökad konkurrens inom branschen. D-gruppen har stor erfarenhet av strukturfrågor och lägesbevakning över hela landet och därtill betydande kapacitet inom etableringsfunktionen. Genom samarbetet med Hemköp kan takten ytterligare ökas, säger D-gruppens ordförande Gösta Törnroth.

För ytterligare information kontakta:

Hemköpskedjan AB

Telefon

Mobil  


Nils-Erik Johansson, VD

023-589 00

070-574 28 65

Bengt Andersson, Marknadschef
023-589 00

070-663 48 18

Dan Lundqvist, Ekonomichef
023-589 00

070-663 48 19

D-gruppen AB

Gösta Törnroth, ordförande
08-734 53 07

070-577 12 80
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PRESSRELEASE JUNE 24, 1998

Hemköp accelerates its rate of expansion through acquisition of supermarkets and enters into cooperation regarding supermarket establishment

Hemköp acquires three supermarkets in, Västerås, Malmö and Säter from D-gruppen. The acquisitions are the result of a new two-year cooperation agreement between Hemköp and D-gruppen regarding the establishment of supermarkets in Sweden. The stores will be reopened and operated in line with the Hemköp concept in the autumn of 1998. Within the framework of the agreement, Hemköp has also decided to establish another new supermarket in Västerås, which is expected to be opened in the spring of 1999.

The agreement relates to both existing supermarkets and undeveloped supermarket sites. Hemköp expects that at least ten new units, with combined gross sales exceeding SEK 600 million per year, will be added during the contract period. The agreement, which relates exclusively to supermarket establishment matters, will not affect the parties’ behavior in the market in any other respects; for example, in terms of image-enhancement and marketing matters.

Hemköp has approximately 90 supermarkets throughout Sweden which generate sales of about SEK 5.5 billion. Hemköp’s concept, which is based on the cornerstones of quality, the environment and health, has been successful in the market and has made the company one of the winners in the Swedish supermarket sector. Hemköp has been listed on the Stockholm Stock Exchange’s A List since June 1997.

D-gruppen controls slightly more than 1,000 supermarkets in Sweden, mainly operated by independent retailers. The supermarkets have combined annual sales of approximately SEK 25 billion. Each year, about 100 of these supermarkets change owners. D-gruppen includes a large number of different supermarket profiles, as well as local retail chains.
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Separate agreements will be signed for each supermarket established during the contract period. The agreements will extend over ten years and assure D-gruppen of compensation corresponding to 0.5% of the supermarkets’ net sales as well as the right of first refusal in the event of a sale. D-gruppen also has the right to acquire the supermarkets covered by the agreement in the event that Hemköp’s current principal owner surrenders his controlling influence and, at the same time, Hemköp becomes an associated company or a subsidiary of a larger competing player in the Swedish supermarket sector, or of an international supermarket chain which is unwilling to continue to cooperate with D-gruppen.

“This cooperative venture will help to boost our rate of expansion and accelerate the establishment of Hemköp’s successful business concept, based on the cornerstones of quality, the environment and health, in additional parts of Sweden. Future growth will be achieved through a combination of acquisitions of existing supermarkets in well-established retail locations and the establishment of completely new supermarkets. By combining this with the further development of our existing supermarkets, we believe that this cooperation agreement creates an excellent platform for Hemköp’s future expansion, particularly from the viewpoint of profitability,” says Nils-Erik Johansson, President of Hemköp.

“The cooperation agreement that we have now reached will significantly increase our combined strength with respect to structural and outlet-establishment matters in the Swedish supermarket sector. The cooperation agreement should be viewed in the light of the sharp increase in competition in the market. D-gruppen has considerable experience of structural matters and the monitoring of locations throughout Sweden, in addition to considerable capacity in the outlet-establishment field. Cooperation with Hemköp will enable us to further increase the pace of activity,” says Gösta Törnroth, Chairman of D-gruppen.

For further information, please contact:

Hemköpskedjan AB
Telephone No.
Mobile Tel. No.

Nils-Erik Johansson President
+46-23-589 00
+46-70-574 28 65

Bengt Andersson, Marketing Director
+46-23-589 00
+46-70-663 48 18

Dan Lundqvist, Chief Financial Officer
+46-23-589 00
+46-70-663 48 19

D-gruppen AB

Gösta Törnroth, Chairman
+46-8-734 53 07
+46-70-577 12 80
Hemköpskedjan AB, Box 828, 791 29 Falun Sweden  Tel +46 23-589 00   Fax +46 23-71 19 77

