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Stor osakerhet kring bostadspriser och bostadsranto r

Hushallen ar splittrade kring bade bostadspriserna och bostadsrantornas utveckling de
narmaste 12 manaderna och féredrar att dela upp bol ~ &nen pa olika bindningstider. Vi tror att
andra hushall har for stora lan men ar néjda med ni ~ van pa vara egna lan. Det visar Nordeas
understkning om boendeekonomi som publiceras idag.

Det rader stor osdkerhet bland hushallen nar det galler vad vi tror om bostadsprisernas utveckling de
narmaste 12 manaderna. Drygt en fjardedel, 26 procent, tror att bostadspriserna kommer att 6ka,
medan 30 procent tror det motsatta. Majoriteten tror att priserna kommer vara oférandrade.

- Regionalt finns det ocksa skillnader kring vad vi tror om prisutvecklingen pa
bostadsmarknaden. Den som star infér en bostadsaffar bor undersoka prisutvecklingen pa
den aktuella orten for att skapa sig en kansla fér utvecklingen, sager Ingela Gabrielsson,
privatekonom pa Nordea.

Det finns ocksd manga olika uppfattningar om den framtida utvecklingen av borantorna. Lika manga
av de intervjuade tror att rantorna ska ga upp, ner och vara oférandrade. En tredjedel, 30 procent,
skulle valja att dela upp sitt Ian pa olika rantevillkor om man skulle ta ett bostadslan idag, medan 22
procent skulle valja den kortaste bindningstiden pa tre manader.

- De senaste arens turbulens pa finansmarknaderna har lart oss att utvecklingen snabbt kan
vanda, sager Ingela Gabrielsson.

S& manga som 77 procent tror att andra hushall har for stora Ian men de flesta ar n6jda med sin
egen situation. Bara 10 procent tycker att de sjalva har for stora lan.

- Det har resultatet tycker jag ar intressant. Har finns det anledning att fundera dver varfor vi
tror att andra hushall har for stora I&n, men inte vi sjalva, sager Ingela Gabrielsson.

Sammantaget ar vi pa det stora hela nojda med var boendeekonomi, Over halften, 55 procent,
instammer i det pastaendet. Var femte ar dock inte néjd med sin boendeekonomi.

- Den som inte &r nojd bor ta reda pa vilka mojligheter man har att forbattra sin ekonomiska
situation. Se over dina lan och dina 6vriga utgifter, rader Ingela Gabrielsson.
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