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Samarbetet med Alfaskop ett naturligt och viktigt steq i
Scribonas nya strateqi

Det idag annonserade samarbetet med Alfaskop, och de nyligen
genomforda tre forvarven inom affarsomradet Scribona Solutions, ar
viktiga steg i genomforandet av Scribonas nya strategi och bidrar till
vasentligt forbattrad l[b6nsamhet.

Samarbetet med Alfaskop

"Det strategiska samarbetet med Alfaskop &r av stor betydelse for utvecklingen av vart
affarsomrade Scribona Distribution”, sager Orjan Hakanson, VD och koncernchef i
Scribona. "Var ambition inom detta affarsomrade ar att vara ledande volymdistri-butor i
Norden av IT-produkter. Den integration av produktforsérjningen mellan aterforséljare
och distributdr som samarbetet med Alfaskop innebar, ar ett led i en fortlopande
effektivisering av distributionskanalen som kommer att fa efterfoljare pa manga hall. |
denna strukturférdndring kommer Scribona Distribution att ha en fram-tradande roll, som
av en av Nordens ledande IT-distributorer”, fortsatter Hakanson.

Scribona Distribution far genom detta samarbete en tillkommande é’lrliq forsaljning pa
cirka 1,2 miljarder kronor och en vasentligt férbattrad rorelsemarginal. "Detta medfor
okade marknadsandelar och en forstarkt position hos vara leverantorer”, sager Lars
Palm, vVWD i Scribona och ansvarig for affarsomradet Scribona Distribution. "Vi far ocksa
en narmare relation med slutkunden, som genom var marknadsledande e-
handelslbsnin? erbjuds vasentligt forbattrad service i form av on-line information om
priser, tillganglighet m.m. samt en anvandarvanlig orderlaggning”, sdger Palm.

Forvarvsledd expansion inom Scribona Solutions

| Scribonas nya strategi ingar en stor satsning pa en delvis forvarvsledd expansion inom
affarsomradet Scribona Solutions. Detta affarsomrade verkar pa den snabbast vaxande
IT-marknaden, IT-infrastruktur. Scribona aviserade, vid presentationen av det nya
Scribona pa en kapitalmarknadsdag i december forra aret, flera forvarv inom en nara
framtid. Redan under december har tre forvarv genomforts, som inordnats i Scribona
Solutions. De har en samlad arlig omséttning pa narmare 350 milljoner kronor, vilket
innebar en 6kning av affarsomradets forsaljning med drygt 30%.



Forvarven avser overtagande eller forvarv av:

WM-datas distributionsverksamhet av IBM Unix-servers och IBM datalagrings-
utrustning i Norge.

Intentias hela hardvaruverksamhet i Norden.

Hardgroup QY i Finland, ett foretag specialiserat pa tradlés kommunikation inom
natverksomradet.

" och med dessa forvarv far vi tillgang till unik kompetens och en utékad kundbas.
Forvarven starker och fordjupar vidare relationerna med vara viktigaste leverantorer”,
sager Lars Palm, ansvarig for affarsomradet Scribona Solutions. "Férvarven bidrar redan

ngaIn ar 2000 till en betydligt forbattrad Ionsamhet for detta affarsomrade”, fortsatter
alm.

"Den senaste tidens forvérv och expansion inom affarsomradena Scribona Solutions
och Scribona Distribution starker Scribonas position som ledande aktor palT-
marknaden i Norden”, sager Scribonas VD Orjan Hakanson. "De bidrar i vésentlig grad
till att forbattra Ionsamheten och ger redan ar 2000 positiva bidrag till Scribonas vinst
per aktie”, avslutar Hakanson.

Fakta om Scribona

Scribona ar Nordens ledande aktér inom handel med IT-produkter dar kunden erbjuds
spetskunskap om produkter, branschens ledande e-handelssystem, optimerad

produkttillganglighet samt ett brett program av kompletterande tjanster. Scribonas verksamhet
organiseras i tre affarsomraden:

= Scribona Solutions — vardeadderande distribution av IT-infrastruktur
= Scribona Distribution — effektiv volymdistribution av IT-produkter
= Scribona Brand Alliance — exklusiv agent for ledande varuméarken

For ytterligare information, kontakta:
Orjan Hakanson, VD och koncernchef i Scribona, tel 08-734 35 76
Lars Palm, vVD i Scribona, tel 08-734 37 10
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