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Jonkoping och Norrkdping lika trendigt som
Stureplan

Jonképing och Norrkoping ligger hack i hél pa Stockholms trendighet. | alla
fall vad géller kop av trendiga glas6gonbagar. Natuppstickaren Favoptics
undersoékning visar att flera mindre stader &r lika trendkénsliga som
Stockholm. Den visar ocksa att det har blivit trendigare att béara glaségon da
forséljningen av bagar med fonsterglas 6kar.

Favoptic har salt glaségon pa nétet i nio ar och har flera hundra tusen kunder i
Sverige, Norge, Finland och Tyskland. | en nyligen genomférd undersékning bland
kundstocken visar det sig att det inte bara ar pa Stureplan i Stockholm som de
moderiktiga glaségonkonsumenterna finns.

Av Favoptics trendsortiment séljer man lika mycket till konsumenter i exempelvis
Jénkdping och Norrkdping, som man gér till Stockholmare. Narmare 16 procent av
glaségonképarna i Jonképing och Norrképing képer trendbagar. Samma siffra fér
Stockholm ligger pa 17 procent. Snittet fér 6vriga Sverige ér ett par procent under,
cirka 13 procent képer av trendsortimentet.

Foénsterglas 6kar:

Det é&r inte bara de som verkligen behéver glaségon som kdper. | Favoptics
undersékning visar det sig &ven att en pa tjugo kunder képer glaségonbagar med
fonsterglas. Fér nagra ar sedan var det en pa hundra.

Vi gér dessa miniundersdkningar dd och da for att ldra oss mer om vdra kunder och
deras beteenden. Vi kan inte tolka resultatet pa nagot annat vis dn att det ar sa
trendigt att ha glasdgon att man vill bédra dem, utan att ha ett behov av dem. Sedan
spelar det saklart roll att vi i branschen blivit duktigare pd att snappa upp och fdlja
trender”, séger Carl Erik Eriksson, VD och grundare av Favoptic.com.
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Om Favoptic:

Favoptic grundades 2000 av Carl Erik Eriksson, en &kta entreprendrssjdl som egentligen ar
barnkirurg. Affarsidén &r att sélja glaségonbagar via Internet och erbjuda bra kvalité till
mycket férdelaktiga priser genom att utesluta mellanhdnder sasom grossister och
optikerbutiker. Féretagets affarsmodell &r att kunderna fritt far lana hem bagar och sedan
bestélla utan att betala férrdn de bestdmt sig fér att behalla sina fardiga glaségon. Idag har
man flera hundra tusen kunder i Sverige, Norge, Finland, Danmark och star infér en
expansion i Tyskland. Lds mer pa www.favoptic.com




