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ARIBA forvarvar Agile Sofwarefor 2,55 miljarder USD

Ariba, Inc. (Nasdag: ARBA) har skrivit under en dverenskommelse om uppkop av Agile
Softwar e Cor poration (Nasdaq: AGIL). Agile & en vérlddedande leverantér av [Gsningar for
Collaborative Commer ce, infor mationshantering mellan foretag. Den totala kdpesumman
uppgar till cirka 2,55 miljarder USD. Genom forvarvet blir Ariba det forsta bolag i véarlden
som kan erbjuda kompletta webbaser ade inter aktiva l6sningar som tacker hela produktcykel
fran design till forsdljning.

Efter att under en lang tid har fokuserat pa att effektivisera sin egen verksamhet inser alt fler
foretag att nasta vag av effektiviseringsvinster kan hamtas utanfor det egna foretagets fyra vaggar.
Genom att se 6ver de relationer och processer som finns med andra foretag i samma vardekedja
kan stora besparingar goras. | rapporten " The C-Commerce Framework” fran den 20 oktober
2000 s&ger Gartner Group att " de som anvander sig av Collaborative Commerce kan férvantasig
en 40 procentig |6nsamhetsdkning ar 2003.

- Forandringen i kundfokus fran att tidigare ha fokuserat pa den enskilda kunden till att omfatta
samtligaforetag i kundens vardekedja & den drivande kraften i Aribas expansions strategi. Ariba
blir det férsta B2B-foretaget som levererar en ny generation av |6sningar for att hanteraen
interaktiv vérdekedja. Dessa lGsningar erbjuder omedelbart vérde med en bevisad ROI, séger
Keith Krach, ordférande och CEO pa Ariba

Den totala kdpesumman kommer att uppgatill cirka 2,55 miljarder US dollar, vilket baserar sig pa
borskursen den 2001-01-26, da Aribas aktie stod i 40 dollar. Enligt avtasvillkoren kommer varje
Agile-aktie kunna l6sas in mot 1,35 Ariba-aktie. Anskaffningen har godkants av bada foretagens
styrelser och nu terstér godkannande fran konkurrensmyndigheter, samt aktiedgarnas bifall vid
respektive bolagsstamma.

Planerad produktintegration
Efter sammandagningen beréknar Ariba och Agile kunna erbjuda [Gsningar som inkluderar:

Integration av Ariba Buyer och Agile Anywhere. Pa sa vis sammanfors eProcurement med
hela processen kring hantering av direktmaterial, fran design till forsaljning.

Integrera Ariba Sourcing och Agile Buyer for att mojligora sourcing, forhandlingar och
kontraktshantering for direkt och indirekt material.

Full interoperabilitet mellan Ariba Commerce Services Network och MyAgile Network vilket
kommer att ytterligare tka den kritiska massan av képare och leverantérer.

Utveckling av Aribas Commerce Adapters som stoder en dppen interoperabilitet med
befintliga ERP- och SCM-system.



Om Ariba

Ariba &r en vérlddedande leveranttr av mjukvara for €l ektronisk business-to-business (B2B)-
handel. Foretaget grundades 1996 och noterades pa Nasdag-borsen i juni 1999 och har sedan dess
haft en stark tillvaxt. Av Aribas fler 8n 350 kunder finns 40 stycken pa Fortunes 100 lista. De
framsta kunderna & stora globala koncerner, som Cisco, Phillips, BMW, Volkswagen, Lloyds
Bank, ABN Amro och Déll. Ariba har funnitsi Sverige sedan sommaren 1999.

Bestk gérnawww.ariba.com

Om Agile

Agile &r en vérlddedande leverantdr av mjukvara for coloborative commerce. Agiles mjukvaror
gor det magjligt for foretag som till hdr samma vérdeked)a, att kommunicera och samarbeta Gver
Internet vad géller produktutveckling, sourcing och inkép av nédvandiga produkter. Agile
erbjuder aven affarskritiska eTjanster som exempelvis eMarknadsplatser, eProcurement, och
Wireless access. Bland Agiles kunder finns foretag som: Agilent Technologies, Compag
Compuiter, Dell Computer, Flextronics International, GE Medical System, Hewlett-Packard,
Lucent Technologies, Philips och Texas Instruments.

Besok gérna www.agilesoft.com

For ytterligare information kontakta:
Claes Lohr, Business Manager Ariba Sverige, tel. 08-655 36 42, e-post: clohr@ariba.com

Ansvarsfriskrivning enligt Private Securities Litigation Reform Act 1995 [USA]:

Information och tillkénnagivanden i det hdr meddel andet innefattar Aribas férvantningar, uppfattning, hopp,
planer, intentioner och strategier infér framtiden, vilket innebér dartill hérande risk och osékerhet. Basen ar
den information som varit tillganglig for Aribavid aktuellt datum, och vi &ar ossinte uppdatering av
informationen. De hér redogoérel serna utgor inga garantier for framtida utfall, och verkliga resultat kan
avsevart skiljasig frén véra nuvarande forvantningar. Faktorer som kan orsakaeller bidratill sddana
avvikelser omfattar, men begransasintetill: forseningar i utveckling av eller leverans av nyaversioner av
Ariba B2B Commerce Platform; brist pA marknadsefterfrdgan pd Ariba B2B Commerce Platform eller
andra nya produkter och tjanster; of orméaga att fortsatta utveckla konkurrenskraftiga, nya produkter och
tjanster; introduktion av nya produkter eller tjanster av stora konkurrenter; var mojlighet att locka och
behalla kompetenta anstéllda; svarigheter att inforlivaforetag som nyligen forvarvats, t.ex. Tradex, Trading
Dynamics, och SupplierMarket.com; of érméaga att utoka var verksamhet att stodja 6kad tillvaxt; méjligen
Okande andel intakter i slutet av kvartal; minskande ekonomiska villkor, som en nedgang eller
konjunkturfall; bristande forméaga att kontrollera kostnader; andringar i var pris- och ersattningspolitik; och
markanta forandringar i vart aktiemarknadsvarde. Dessa och andra faktorer och risker som forknippas med
vér verksamhet diskuterasi foretagets formulér 10-K av den 29 december,2000.



