Pressmeddelande den 5 mars 2001

" Svordomar som teknikensdrivkraft”

| T-branschen har lange fokuserat pa vad som ar majligt att géra med det nya. Men i stéllet
bor vi lyssna efter svordomar, som utgor teknikutvecklingens egentliga drivkraft. Det
skriver Thomas Ahrens, VD i Ahrens Rapid Growth, i en artikel i Computer Sweden.

Han exemplifierar: Svordomen 6ver att inte kunna nas gav oss mobiltelefoner i borjan av 1980-
talet. Svordomen Over dodtiden i tunnelbanan gav oss gratistidningen Metro. Svordomen Over
Microsofts programvaror gav oss interaktiv galvstudieutbildning.

- Nu & mobilatjanster paallas |dppar men vi maste sétta tekniken i baksatet och forst lyssna efter
svordomar som uttrycker irritation och otillfredsstéllda behov, sdger Thomas Arens.

- Visst gér det att betala rakningar med mobilen och se pA TV i bilen, men var & svordomen? Ar
tillréckligt manga sa férbannade att de &r villiga att betala for produktutveckling, marknadsforing
och administration?

Thomas Ahrens menar att vi har ett guldidge i Sverige.

- | decennier har vi varit bra pa att se tekniken frén anvandarsidan. Dessutom har vi fler
anvandare per capita av mobiltelefoner, internet och PC i hemmet &n USA. Lyssnar vi noga kan
vi darfor varaforst att hora svordomarna nar teknikens baksida tittar fram. For da haglar
svordomarna sa att vi far riktiga, anvandbara tjanster.

For ytterligare information, kontakta:

Thomas Ahrens, vd, Ahrens Rapid Growth, pa 0708-79 11 00 eller
thomas.ahrens@ahrens.euromail.se

Linda Sjberg, marknadschef, Ahrens Consultants, pa 0708-78 91 22 eller
linda.g oberg@ahrens.euromail.se

Ahrens Rapid Growth ar tillvaxtkonsulten som myntade begreppet tillvaxtforetag och arligen producerar den s.k.
Tillvaxtlistan. Ahrens-gruppen bestar av tre dotterbolag och ett joint venture. Ahrens Ignition jobbar med kunder
som annu inte &r fullédiga tillvaxtféretag, men har en vilja och potential att bli det. Ahrens Consultants hjal per
foretag med kraftig tillvaxt (minst 25% per ar) att behalla drivkraften och oka tillvaxten. Ahrens University driver
dels ett managementprogram forlagt ute hos svenska tillvéxtforetag, dels det affarsskapande programmet Business
Creators som etablerar natverk for att skapa affarer. Growpower ar ett joint venture med Manpower, specialiserat
pa uthyrning av chefer till snabbvaxande foretag. Ahrens-gruppen har totalt 55 anstallda och kontor i Stockholm,
Goteborg, Lund och Oslo.



