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Vision:

”1 var mans ficka”
Mal:

”1 miljard produkter”
"Globalt marknadsledande ”



Karnvarden

°| forskningsfronten
*Produktionseffektivisering

°Innovativa, flexibla, proaktiva




Lean Production:

Fran funktionsindelad, lagerstyrd produktion....

Traditionell ytbehandling




Lean Production:

....till kundorderstyrd, flodesorienterad
produktion:

*Kortare ledtider

*HOgre produktflexibilitet
eLagre kapitalbindning
eLagre tillverkningskostnader




Instegsproblematiken

Kapacitet/kostnad

Tidigare
erbjudande:
Fullmatad
maskin for
hogvolymsprod
uktion

Tid



Instegsproblematiken

Kapacitet/kostnad

Teknisk
verifiering

Industri-
alisering

Kommersiell
verifiering

Start hogvolyms-
produktion

Tid



Instegserbjudandet

Kapacitet/kostnad

Teknisk
verifiering

Industri-
alisering

Kommersiell

verifiering

till full kapacitet.

Nytt erbju:dande: Bantad instegsmaskin
med reducerad kapacitet. Uppg:raderbar

Start hogvolyms-
produktion

Tid



Hyresalternativet

Kapacitet/kostnad
Teknisk Industri-
verifiering alisering

Kommersiell
verifiering

AlternativfI erbjudande: Kunden hyr en
mindre maskin for utvecklingsfa:sen.

Start hogvolyms-
produktion

Tid



Hyresalternativet

Kapacitet/kostnad
Start hogvolyms- Kunden har omedelbart behov av hog
. kapacitet men vet inte for hur lang tid: Kunder
prOdUktlon ebjuds att hyra en fullskalig produktionsmskin.

Tid



Legoalternativet

Kapacitet/kostnad

Teknisk
verifiering

Industri-
alisering

Start lagvolyms-
produktion

| 1
AIternati\:rt erbjudande: Impact!
tillhandahaller legokapacitet till dess att
1
kunden é:r mogen att ta Gver produktionen.

Start hogvolyms-
produktion

Tid






IMPACGT C

Arsstimma 2010-05-27
Henrik Ljungcrantz, VD

ATINI




Affarsprocessen

Nuvarande férdelning

Kannedom Intresse Prov Utvardering  Acceptans



Affarsprocessen

Modifierat erbjudande; insteg, hyra, lego

Kannedom Intresse Prov Utvardering  Acceptans



Affarsprocessen

Kompletterande marknadsaktiviteter

Kannedom Intresse Prov Utvardering  Acceptans



Affarsprocessen

Saljstod fran Utveckling och Produktion

Kannedom Intresse Prov Utvardering  Acceptans



Affarsprocessen

Utokning av saljresurser

Kannedom Intresse Prov Utvardering  Acceptans



Elektriska kontakter

*Projekt med mobilkund
*Flera utvecklingsprojekt med kontakttillverkare
*God matchning med traditionellt grundmaterial
*Matchning med nytt grundmaterial pagar
*ReelCoater klar for industrialisering av applikationer

*Breddar erbjudandet for pa elektriska kontakter med
enklare PVD-belaggningar



PVD PA ELEKTRISKA

KMNNTAKTFR

Potential

| N\

Mal for

Affarer pa vagen Maxfas

/

N

komplexitet




Lokalisering av legokapacitet utvarderas

Marknadsintroduktion av Maxfas

Centraleuropa
25%




Deko-applikationer

*Fardiga systemlosningar

*Tva referenskunder
*Tillmotesga 20-kundens krav
Komplettera med flera farger

*Bredda marknadsforingen inom och i narheten av
mobil- och glaségonapplikationer.
*Instegsmaskiner for snabbare avslut



NYA DEKORATIVA

BELAGGNINGAR

Komplexitet

N

Nya farger
Tex bla

| Ljussilver

Gratt, guld
Champagne, brons




Metall pa plast

*PlastiCoater 400 utvecklad i samarbete med
potentiell kund

*Samarbete med Krauss-Maffei
*Europamarknaden kartlagd

*Mekanisk bearbetning

Saljare igang inom Q2

*Agentnat, pabdrjar uppbyggnad under 2010




INLINECOATER™ 200

Prodution cell with Krauss Maffei injection moulding



Applikationsutveckling

*Nya kunder inom bransleceller
*Kundspecifika industriapplikationer
*Utveckling av korrosionsskydd



SUMMERING

*Maxfas pa kontakter for
realisering av visionen

*Deko for etablering av
Impact hos malmarknaden

*Metall pa plast for snabba
affarer utan utvecklingsinsats

Kontakter




