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Integrationen mellan Visma och SPCS

Vid utgangen av andra kvartalet &r det mesta klarlagt i integrationen mellan SPCS och Visma. Den
norska verksamheten i SPCS-Gruppen ASA fusioneras med Visma Business ASA, och det
fusionerade bolaget far namnet Visma Software ASA. Bjorn Ingier, vd i Visma Business ASA, och
Rune Falstad, finansdirektor i SPCS-Gruppen, blir vd respektive finansdirektor i det fusionerade
bolaget. Geir Arne Olsen, forsiljningsdirektor i Rubicon Norge, blir ansvarig for den norska
distributionen, och Christine Lovli fortsitter som ansvarig for Visma Consulting, som nu dven bestér
av utbildning, konsultverksamhet och support for bade Vismas och Rubicons produkter. Nils Jakob
Kringlebotten dr ansvarig for Visma Provider, ASP-foretaget i Visma Software.

Efter en genomgang av verksamheten i SPCS i Norge har beslut tagits att skilja ut EMData som ett
eget foretag. EMData dr marknadsledande leverantor av programvaror och system inom
hantverksbranschen. EMData koptes av SPCS for tre ar sedan, men till 6ljd av att synergier med den
Ovriga verksamheten saknas har koncernledningen beslutat att foretaget i mesta mdjliga man ska verka
sjélvstindigt.

Verksamheten i SPCS Global Systems i Helsingborg har avvecklats. Foretaget hade sex medarbetare
och tillgangarna var uttdmda. Ledningen i SPCS-Gruppen anség det riktigt att stoppa forlusterna i
Helsingborg sé snabbt som mdjligt. Kunderna - ungefar ett 30-tal - tas om hand av éterforséljarna och
kan fa support direkt fran Oslo.

Direktforséljningen till slutkunder i Norge skiljs ut som ett eget dotterbolag for att skapa béttre fokus
och klargdra koncernens distributionsstrategi.

Efter genomgang av SPCS verksamhet i Norge och som en f6ljd av en mer tydlig distributionsstrategi
har bemanningen anpassats till forvintade intdktsnivaer. Dessutom har en tredjedel av kontorsytan i
SPCS-Gruppens huvudkontor vid Byporten i Oslo hyrts ut frdn den 1 september 2001. Den arliga
besparingen till f6ljd av dessa atgérder blir cirka 25 MNOK och far full effekt vid utgdngen av 2001.
Dessa atgéirder gors inte som en direkt f6ljd av fusionen med Visma utan for att pa nytt tillforsékra
SPCS i Norge en hog lonsamhet. Omstruktureringen far inga sarskilda effekter pa kostnaderna under
det andra kvartalet 2001.

De direkta synergierna av fusionen med Visma tar lite ldngre tid att realisera, men dven hér har arbetat
paborjats. Synergierna kommer framst att mérkas i form av en starkare marknadsposition och i viss
mén 1 form av ytterligare kostnadsminskningar. Visma ASA flyttar till SPCS-Gruppens huvudkontor i
mitten av augusti och koncernens huvudkontor kommer dé att finnas i dessa lokaler i centrala Oslo.

SPCS AB i Vixjo levererar som tidigare goda resultat under 2001. Denna verksamhet ber6rs inte i
nagon storre utstrackning av fusionen mellan SPCS och Visma i Norge, och SPCS AB fortsitter sin
expansion enligt sina planer. Ett brett samarbete kommer att etableras mellan Visma Business AB och
SPCS AB.

Fragorna nér det giller produktstrategierna ar ocksé avklarade. Rubicon Pro och Visma Business, som
i dag stér for de storsta volymerna inom Software-divisionen, fortsétter med full kraft bade nir det
giller produktutveckling och forsdljning. I pressen har fragor stéllts kring Rubicon Global. Denna
produkt &r teknologiskt avancerad, men saldes pa ett alltfor tidigt stadium in i komplicerade projekt.



SPLS

& R U P P E M

Alla sadana projekt, som hindrade utvecklingen av en generellt sett bra produkt, har avvecklats, och
ledningen for Visma Software har skapat de nddvéndiga betingelserna for att Global ska kunna bli en
viktig produkt for Visma-koncernen. Global kommer att anviandas som plattform for en ny
produktfamilj pd marknaden f6r mindre foretag (SMB). Rubicon Sales Office, Software-divisionens
sdlj- och kundstodsystem (CRM), kommer att séljas som en integrerad del av samtliga ekonomisystem
i divisionen. Under de ndrmaste aren kommer Software-divisionens olika produktfamiljer att dela
samma komponenter.

Distributionskanalerna for produkterna frén Rubicon och Visma Business kommer att vara atskilda,
eftersom detta véntas fa storst effekt pd marknaden.

Aven om det kommer att ta 12-18 ménader att genomfora en full integration har SPCS och Visma pa
kort tid redan tagit de viktigaste besluten. Det samlade bolaget far en kostnadsstruktur som &r anpassad
till de besvérliga tider som IT-branschen for ndrvarande upplever. Produkt- och distributionsstrategin
har klarlagts och det fusionerade bolaget kan frén och med andra halvaret 2001 ha huvudfokus pé
kunder och marknad istéllet for pa interna processer.

For ytterligare information kontakta

Bjern Ingier, vd Visma Software ASA, telefon +47 934 19200
Rune Falstad, finansdirektor Visma Software ASA, telefon +47 906 14482
@ystein Moan, vd Visma ASA, telefon +47 920 80000 eller +47 6752 5500



