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Solagem sijoittaa oikeisiin ihmisiin ja osaamiseen
Myyntiorganisaation kasvattaminen ja toimitustiimien kehittdminen tukevat loppuvuoden
kasvutavoitteita

Verkostotalouden ratkaisutoimittajan Solagem Oy:n tammi-maaliskuun liikevaihto oli 1,96
tuhatta euroa ja liikevoitto -82 tuhatta euroa, -4,2 prosenttia liikevaihdosta. Liikevaihto kasvoi
3,3 prosenttia edellisvuoteen verrattuna. Liikevaihdosta 82 prosenttia muodostui palveluiden
myynnista ja seitseman prosenttia kolmansien osapuolten tuotteiden ja palveluiden
myynnista.

Tuloskehitys johtui paaosin alkuvuoden voimakkaasta panostuksesta myynti- ja
toimitusorganisaatioihin. Teollisuuden ja kaupan liiketoimintayksikéissa keskityttiin
myyntiresurssien kasvattamisen lisaksi kumppaniverkoston rakentamiseen ja tiimitoiminnan
kehittamiseen. Panostuksilla varaudutaan jo katsauskauden jalkipuoliskolla havaittuun
kysynnan kasvuun. Kansainvalinen yksikkd jatkoi systemaattista kumppaniverkoston
rakentamista ja lisasi markkinakartoitusta valituilla kohdealueilla suoramyyntitoiminnan
tehostamiseksi. Yhtié ennustaa kuluvan kvartaalin ja puolivuotistuloksen olevan voitollinen ja
toteutuvan budjetin mukaisesti.

Solagem panostaa edelleen voimakkaasti tuotekehitykseen ja henkildstén osaamiseen,
erityisesti XML-pohjaisten integraatioteknologioiden parissa. Myos yrityksen
toiminnanohjaustuotteesta, Solagem® Enterprisesta, valmistuu kevaan aikana uusi versio,
jossa on mukana XML-integraatioon tarvittavat rajapinnat.

"Alkuvuonna kauppaa on tehty ahkerasti ja olemme - alan trendeista poiketen — rekrytoineet
lisdd osaajia. Kasvavassa organisaatiossa panostamme tana vuonna erityisesti johtamis- ja

liiketoimintataitojen kehittamiseen, mika takaa jatkossa ajan tasalla pysymisen kovasti
kilpailluilla markkinoilla,” kommentoi Solagemin toimitusjohtaja Markku Toivanen.

"Toimitustiimien ammattitaito on oleellinen osa onnistunutta projektia. Satsaukset
henkildstdon ja heidan kouluttamiseen nakyvat hetkellisena kasvun hidastumisena, mutta

ovat valttamattomia toimenpiteita jatkoa ajatellen,” huomauttaa Solagemin hallituksen
puheenjohtaja Timo Tiihonen.
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Solagem Oy (www.solagem.com) on vuonna 1989 perustettu verkostotalouden
jarjestelmatoimittaja, joka toimittaa teollisuuden ja tukkukaupan toimialaratkaisuja seka
toimialariippumattomia integraatioratkaisuja ja langattomia ratkaisuja. Solagemin asiakkaita
kotimaassa ovat suuret ja keskisuuret teollisuuden ja kaupan alan yritykset. Vuonna 2002
yrityksen liikevaihto oli 8,5 miljoonaa euroa.
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