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Delårsrapport från Powerit PS AB (publ.)

Januari – mars 2003

· Rörelsens nettointäkter minskade med 17 % till 3,2 MSEK (3,9)

· Resultatet efter finansiella poster blev -2,8 MSEK (-2,2)

· Förbättrat kassaflöde -1,7 MSEK (-3,0)

· Powerit ändrar om i ledningen för att få än mer marknadsfokus

· Powerit MICs återförsäljare börjar generera order

· Åtgärdsprogram ger lägre kostnader i Powerit Generation

Inledning

Powerit PS AB, som består av företagen Powerit Generation AB och Powerit MIC AB, utvecklar och säljer högteknologiska produkter som täcker området från kraftgenerering, via distribution till konsumtion av energi. Powerit skall vara en ledande leverantör av högteknologiska produkter för energioptimering på den globala marknaden. Denna optimering sker med hänsyn tagen till alla väsentliga faktorer, inte minst miljön, som får en allt större betydelse. 


Marknadsöversikt

På energiområdet sker idag stora strukturomvandlingar. Den mest framträdande drivkraften är avregleringen på elmarknaden. Denna gör att energiproducenter och distributörer hamnar i en helt ny situation med avseende på konkurrensläge med påföljande krav på kostnadseffektivitet och leveranskvalitet. Detta skapar utrymme för Powerits kostnadsbesparande lösningar, samt för tillförsel av mervärde i den av energibolagen levererade tjänsten. Avregleringen är påbörjad i många europeiska länder, men befinner sig i olika faser. Ett resultat av processen i många avreglerade länder har blivit att energipriserna sjunkit medan effekt- och nätpriserna har stigit. Detta är ofta en följd av att den tillgängliga reservkapaciteten i näten minskar. Vid torrår och extrem kyla ger detta till följd att både energi- och effektpriserna går upp vilket är positivt ur Powerits synvinkel.

Verksamheten

Powerit MIC utvecklar, tillverkar och säljer produkter för energi- och miljöoptimering mot industri och större fastigheter. Den huvudsakliga produkten Powerit ECS™ (Energy Control System) är ett system för effekt- och energistyrning som övervakar, loggar och styr energianvändningen i en anläggning.

Powerit MICs verksamhet har under perioden karaktäriserats av fortsatta marknads- och försäljningssatsningar både på den svenska och på den internationella marknaden. Den rådande osäkerheten i världen har påverkat MICs försäljning på ett negativt sätt genom att industrin avvaktar med sina investeringar även om dessa är lönsamma på kort sikt.
Under kvartalet har stora ansträngningar gjorts mot de nya återförsäljarna:

· ELAJO, ett av Sveriges större företag inom installation med sammanlagt ca 60 kontor i Sverige och Norge.

· Turessons Industriservice, ett installationsföretag som bl.a. specialiserat sig på ytbehandlingsindustrin.

· Mescon, ett Oslo-företag som i huvudsak kommer att fokusera på försäljning av Powerit ECS.

Detta har resulterat i att nya order genererats. Även volymen av Powerit MICs egen direktförsäljning ökar.

Ett intensivt arbete pågår med att identifiera nya potentiella återförsäljare både i Sverige och internationellt och detta förväntas leda till att ytterligare avtal kommer att tecknas under de närmaste månaderna.

För den nordamerikanska marknaden har Powerit Solutions under perioden fortsatt att investera i introduktionen av Powerit ECS. Under kvartalet har ytterligare order inkommit från företag inom bl.a. livsmedelsindustrin. När erfarenheter vunnits från dessa installationer ligger en mycket stor marknad inom räckhåll, eftersom dessa tillverkare ingår i koncerner med flera hundra likvärdiga produktionsenheter spridda över hela USA. 

Den minskning i intäkterna som skett under perioden jämfört med föregående år är helt relaterat till USA. För övriga marknader har minskningen av de fasta intäkterna från Sydkraft, som blev följden av den ändrade återförsäljarstrategin, kunnat kompenseras fullt ut med intäkter från andra försäljningskanaler. Detta visar att den valda kanalstrategin är bärkraftig.

Orderstocken för Powerit MIC uppgick vid periodens slut till 4,8 MSEK.


Powerit Generation levererar integrerade system för tillståndsövervakning och driftoptimering till kraftindustrin i hela världen. Powerit Generations system hanterar processövervakning, processoptimering och simulering och finns i två olika versioner; CMS™ (Condition Monitoring System) för kärnkraftverk och PAX™ (Performance Advisory and Control System), som är en vidareutveckling av CMS anpassad för konventionella kraftverk med fossila bränslen och/eller biobränslen.
Powerit Generations marknadsbearbetning är inriktad mot att dels få upp referensinstallationer på de olika marknaderna och dels etablera återförsäljaravtal med partners. 

Bearbetningen av olika marknader har kommit olika långt. Längst har den kommit i Japan, där CMS har sålts till två reaktorer hos JAPC (Japan Atomic Power Company). Den första leveransen gällde Tokai II, en reaktor av s.k. BWR-typ, och den andra var till Tsuruga II, vilket innebar den första leveransen av CMS till en s.k. PWR-reaktor (tryckvattenreaktor). Av Japans närmare 60 reaktorer är ca 40% av PWR-typ och i USA är andelen ännu högre. Alla PWR-reaktorer i Japan har levererats av Mitsubishi Heavy Industry, MHI. Övriga reaktorer i Japan och USA är i huvudsak av BWR-typ, d.v.s. samma typ som de tidigare CMS-installationerna. I slutet av 2002 sålde Powerit Generation till MHI en begränsad rätt till CMS för PWR-reaktorer på den japanska marknaden för 9 MSEK.

Ansträngningarna för att nå ett kommersiellt genombrott i Nordamerika, världens största kärnkraftsmarknad, fortsätter i nära samarbete med Powerit Generations distributör InStep Software.

Powerit Generation har drabbats hårt av den osäkerhet som gäller på marknaden. I avvaktan på att denna situation skall förbättras har ett åtgärdsprogram igångsatts för att anpassa kostnadsmassan, vilket bl.a. innebär att tre medarbetare har sagts upp. Kostnaderna för detta kommer att tas under det andra kvartalet. Denna minskning bedöms inte påverka möjligheterna att få till stånd försäljningar. Däremot kan det ge till resultat att antalet samtidiga projekt begränsas.
Orderstocken för Powerit Generation var 0,7 MSEK vid periodens slut.


Omsättning och Resultat

Powerit aktiverade under 2000 kostnader för produktutveckling. Dessa utvecklingsinsatser skrivs av på fem år med början fr.o.m. 2001. Den vidareutveckling som f.n. sker av företagets produkter är mer av karaktären produktunderhåll och därför planeras ingen aktivering för närvarande. 
För kvartalet uppgick rörelsens nettointäkter till 3,2 MSEK (3,9). Detta innebär att intäkterna har minskat med 17 %. För Powerit Generation minskade intäkterna med 54 % medan de för Powerit MIC minskade med 12 % jämfört med motsvarande kvartal 2002.
Verksamhetsårets rörelseresultat försämrades något jämfört med motsvarande kvartal året innan och uppgick till -2,8 MSEK (-2,1) samtidigt som resultat efter finansiella poster blev -2,8 MSEK (-2,2).
Resultatet för kvartalet har belastats med avskrivningar på sammanlagt 0,4 MSEK (0,4) för tidigare aktiverade utvecklingsinsatser.

Kassaflödet från den löpande verksamheten förbättrades för kvartalet och uppgick till -1,7 MSEK (-3,0). Detta beror framförallt på minskade kundfordringar.

Intäkter och resultat per bolag framgår av det bifogade siffermaterialet.


Finansiell ställning och investeringar

Under kvartalet uppgick investeringarna till 0,0 MSEK (0,1). 

Koncernens totala balansomslutning uppgick vid periodens slut till 11,1 MSEK jämfört med 14,3 MSEK per 2002-12-31 och soliditeten var vid motsvarande tidpunkt 24,9 % (39,3).
Koncernens likvida medel inklusive outnyttjad checkräkningskredit uppgick till 3,1 MSEK jämfört med 4,9 MSEK vid årsskiftet 2002-12-31.

Personal

För att ytterligare sätta fokus på marknadsföring och försäljning genomfördes från 1 februari följande förändringar: 

· Tidigare VD, Kenneth Lundgren, avgick som VD och tillträdde en befattning som marknadschef för Powerit och får i denna roll ansvaret för att leda uppbyggandet av Powerits distributionskanaler, både nationellt och internationellt.

· Per Lambert, tidigare arbetande styrelseordförande i Powerit tog samtidigt över som VD efter Kenneth Lundgren. 

· Som ny styrelseordförande utsåg styrelsen Jörgen Michélsen, medlem i styrelsen sedan 2001.

· Styrelsen beslöt också att till styrelsen adjungera Åsa Landén Ericsson från Catella Holding.
Som ovan nämnts har tre medarbetare i Powerit Generation sagts upp från sina anställningar pga arbetsbrist och kommer att lämna företaget under andra kvartalet.

Medelantalet heltidsanställda var under kvartalet 19,8 (20,3). Antalet anställda vid periodens slut uppgick till 22 personer. I denna siffra ingår en person som är tjänstledig för att under en period ge Powerit Solution stöd på den amerikanska marknaden.


Framtida utveckling

Marknaden har blivit mer medveten om möjligheterna med den typ av produkter som Powerit säljer. Det ökande antalet återförsäljare på olika marknader innebär att förutsättningen för Powerit MIC successivt förstärks. Problemen med energiförsörjningen på olika marknader sätter fokus på Powerits produkter. I det kortare perspektivet kan den rådande osäkerheten i världen inverka begränsande på tillväxten. Det finns dock hos våra huvudägare, samt i styrelsen och övriga organisationen en mycket stark tilltro till företagets möjligheter att lyckas med sina långsiktiga ekonomiska mål. 


Kommande rapportdatum

Delårsrapport för perioden januari – juni 2003
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Per Lambert, CEO
0155 – 55 901,  070 – 594 22 62

För ytterligare information om Powerit se: www.powerit.se
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2003
2002
2002

RESULTATRÄKNING KONCERNEN
Jan – Mar
Jan – Mar
Jan – Dec






KSEK




Nettoomsättning
3 192
3 863
23 932

Summa intäkter
3 192
3 863
23 932

Rörelsens kostnader
-5 511
-5 487
-22 269

Avskrivning på materiella och immateriella anl.tillgångar
-449
-442
-1 787

Rörelseresultat
-2 768
-2 066
-124

Finansiella intäkter
0
10
16

Finansiella kostnader
-79
-96
-484

Resultat före skatt
-2 847
-2 152
-592

Skatt
0
0
0

Periodens resultat
-2 847
-2 152
-592











BALANSRÄKNING KONCERNEN
2003-03-31
2002-03-31
2002-12-31

KSEK




TILLGÅNGAR




Immateriella anläggningstillgångar
4 612
6 289
5 032

Materiella anläggningstillgångar
360
423
359

Övriga anläggningstillgångar
26
65
65

Summa anläggningstillgångar
4 998
6 778
5 456

Övriga omsättningstillgångar
4 415
2 989
3 908

Kundfordringar
1 315
3 981
3 369

Kassa och bank
342
124
1 512

Summa omsättningstillgångar
6 072
7 093
8 795

Summa tillgångar
11 070
13 871
14 251

EGET KAPITAL OCH SKULDER




Eget kapital
2 754
4 041
5 601

Långfristiga skulder
1 201
3 662
626

Övriga kortfristiga skulder
6 184
5 234
7 151

Leverantörsskulder
931
934
872

Summa kortfristiga skulder
7 115
6 168
8 024

Summa skulder
8 316
9 830
8 648

Summa eget kapital och skulder
11 070
13 871
14 249







2003
2002
2002

NYCKELTAL
Jan – Mar
Jan – Mar
12 mån

Rörelsemarginal
-86,7 %
-53,5 %
-0,5 %

Vinstmarginal
-89,2 %
-55,7 %
-2,5 %

Soliditet
24,9 %
29,1 %
39,3 %

Investeringar anläggningstillgångar, MSEK
0,0
0,1
0,1

Medelantal anställda, heltid
19,8
20,3
19,1

Personalomsättning
0,0 %
4,9 %
5,2 %

Resultat per aktie efter skatt, SEK
-0,42
-0,32
-0,09

Justerat eget kapital per aktie
0,41
0,60
0,83

Antal aktier, medeltal, tusental 
6 723
6 723
6 723

Antal aktier periodens slut, tusental 
6 723
6 723
6 723

KASSAFLÖDESANALYS KONCERNEN
2003
2002
2002

KSEK
Jan – Mar
Jan – Mar
Jan – Dec






Den löpande verksamheten




Resultat efter finansiella poster
-2 847
-2 152
-592

Justering för poster som ej ingår i kassaflödet, mm.
488
444
1 777


-2 359
-1 708
1 184

Betald skatt
0
0
0






Kassaflöde från den löpande verksamheten före förändring av rörelsekapital
-2 359
-1 708
1 184






Kassaflöde från förändringar i rörelsekapitalet




Ökning / minskning av varulager
549
13
-342

Ökning / minskning av fordringar
999
-1 887
-1 839

Ökning / minskning av kortfristiga skulder
- 910
571
2 491






Kassaflöde från den löpande verksamheten
-1 721
-3 011
1 494






Investeringsverksamheten




Förvärv av anläggningstillgångar
-31
-131
-141






Kassaflöde från investeringsverksamheten
-31
-131
-141






Finansieringsverksamheten




Nyemission
0
0
0

Upptagna lån / amorteringar
575
2 970
-131






Kassaflöde från finansieringsverksamheten
575
2 970
-131






Periodens kassaflöde
-1 177
-172
1 222






Likvida medel vid periodens början
1 518
296
296

Likvida medel vid periodens slut
342
124
1 518











Förändringar i koncernens eget kapital




Ingående balans enl. balansräkning per 31/12
5 601
6 193
6 193

Nyemission
0
0
0

Periodens resultat
-2 847
-2 152
-592

Belopp vid periodens utgång
2 753
4 041
5 601

Samma redovisningsprinciper och beräkningsmetoder har använts i rapporten som i den senaste årsredovisningen.

OMSÄTTNING OCH RESULTAT EFTER FINANSIELLA POSTER PER BOLAG


2003
2002
2002

KSEK
Jan – Mar
Jan – Mar
Jan – Dec






Powerit MIC AB




Nettoomsättning
2 957
3 355
13 208

EBITA
-596
-375
436

Resultat efter finansiella poster
-705
-485
0

Powerit Generation AB




Nettoomsättning
235
508
10 653

EBITA
-1 425
-1 130
3 493

Resultat efter finansiella poster
-1 737
-1 431
2 262

Koncernen




Nettoomsättning
3 192
3 863
23 932

EBITA
-2 348
-1 647
1 552

Resultat efter finansiella poster
-2 846
-2 152
-592
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