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Fastighetsformedlare i titen for forsta gangen

For forsta gangen sedan Ahrens startade tillvixtligan 1994 har ett
fastighetsmaklarforetag hamnat bland den absoluta toppen. Maklarforetaget
Erik Olsson Fastighetsformedling AB i Stockholm kom pa en andraplats.

- Bolaget visar att det gar att vixa snabbt i en bransch som inte brukar vara
med alls i Tillvaxtlistan. Att dessutom goéra det uthalligt och under stark
Ionsamhet ar en bedrift, siger Thomas Ahrens, grundare av Ahrens Rapid
Growth.

Tillvaxtlistan 2004 — med 110 foretag nominerade - presenteras i dag av
tillvaxtkonsulten Ahrens och Svenska Dagbladet. Syftet med listan ar att
uppmarksamma bolag som haft och har en stark tillvaxt.

- Tillvaxtlistan ska inspirera och utmana andra féretag som vill in pa listan. Dessutom
finns det mycket att lara fran de féretag som finns med pa listan. Darigenom kanske
vi kan spela en viss roll for tillvaxten i hela Sverige, sager Thomas Ahrens.

Fastighetsmaklarforetaget Erik Olsson Fastighetsformedling grundades 1997 och har
sedan starten i genomsnitt vuxit med 130,8 procent per ar. Féretaget hade vid
arsskiftet 55 anstallda och omsatte 82,4 miljoner kronor.

- Vi arbetar annorlunda jamfort med branschen i ovrigt. Tillvaxt handlar till stor del om
att lyssna pa kunderna och jobba utifran nya idéer och erbjudanden. Det galler att
vaga utmana sig sjalv och dverraska konkurrenterna med nya grepp, sager Erik
Olsson, vd for Erik Olsson Fastighetsformedling AB.

Ahrens definition pa tillvaxtféretag ar ett foretag som under de senaste fem aren haft
en genomsnittlig organisk omsattningsékning pa minst 25 procent, har minst 50
anstallda och en omsattning pa minst 50 miljoner kr. Ahrens Rapid Growth och
Svenska Dagbladet har publicerat Tillvaxtlistan arligen sedan 1994.

For ytterligare information, kontakta:
Thomas Ahrens, grundare Ahrens Rapid Growth, thomas.ahrens@ahrens.se alt.
0708 791 100

Ahrens Rapid Growth

Ahrens Rapid Growth &r konsulter i tillvdxt. Ahrens specialitet &r att hjdlpa sina kunder, oavsett
bransch, att véxa extremt snabbt, uthalligt och Iébnsamt — sann tillvdxt. Genom konsultinsatser frén
s6kning av nya tillvéxtafférer till genomférande i praktisk handling arbetar Ahrens med féretagens
tillvéxt. Att veta vad man ska géra &r egentligen utmaning nog, men det récker inte. Dérfér néjer sig
Ahrens inte med att komma fram till de tillvéxtskapande idéerna och Iésningarna. Ahrens ser till att
resultaten dven syns i vardagen. Ett nog s4 viktigt resultat kan vara att undvika de féllor som varje fas i
tillvéxten fér med sig. Ahrens har 20 ars erfarenhet av vad féretag gér annorlunda for att uppna tillvéxt.
Verksamheten bygger pa kunskap som férvédrvats genom forskning och arbete i 100-tals tillvéxtforetag
sedan 1991. | Ahrens Rapid Growth ingédr dven Ahrens University som genomfér utbildningsprogram
pé foretagsledningsniva.



