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SoftGSM kommersidllt fardigstalld

Ett stort antal avtal klara

Orderingangen okar kraftigt under sommaren 1999
En intensifierad marknadsforing ger resultat

Verksamhet

Micro Systemation bedriver produktutveckling och marknadsféring av mjukvarul 6sningar inom omrade mobil
datakommunikation samt dartill hérande konsultverksamhet. | november 1998 lanserade Bolaget den helt
egenutveckl ade produkten SoftGSM. SoftGSM &r ett mjukvarumodem for GSM-kommunikation. SoftGSM
ersitter hardvarai form av exempelvis ett PC-card vid datakommunikation via GSM-nétet. Sedan december
1998 handlas B-aktieni Micro Systemation inofficiellt via SIX-systemet.

VD kommenterar utvecklingen

Vi har under det géngna aret medvetet arbetat for att etablera distributions- och marknadskanaler for var
produktfamilj SoftGSM. Intresset fér mobil datakommunikation vaxer snabbt och SoftGSM blir altmer en
naturlig del av foretags- och organisationers | T-strategi. V &r inslagna vag ger inte omedel bar effekt i
resultatrapporten men &r otvetydigt en langsiktigt valmotiverad vég for att nd god marknadspenetration.
Flertalet av vérens avtal borjar nu ge resultat i forsaljning och orderingang. Under juni till juli 99 sildes dver
10.000 enheter av SoftGSM vilket ligger |8ngt Gver prognosen for dessa manader. Samtidigt som
volymtillvaxten drgjt har var fortsatta marknadsforingssatsning bel astat resultatet. Deltagandet pa CeBit samt
fortl6pande marknadsaktiviteter med bl a LapPower har resulterat i stor uppmérksamhet och successivt 6kad
forsdljning. Avtalet med Option International & mycket vasentligt for den snabba forséljningstillvéxten under
sommaren 99 och borgar for forsatt 6kad férsaljning 6ver den etablerade GSM-vérlden.
Licensoverenskommel sen med AboCom, en av véarldens storsta PC-Card tillverkare &r ytterligare en
bekréftel se pa SoftGSM's hdga kvalitet.

Det star klart att vi lyckats etablera SoftGSM som den teknikpl attform som foredras framfor konkurrerande
aternativ . Trots att en viss allman stagnation réder inom PC- och tillbehorsmarknaden ékar nu forsaljningen av
SoftGSM snabbare dn berdknat. Det ar fortsatt svart att getillforlitliga prognoser for det kommande
rékenskapsaret da manga av vara distributionskanaler & i uppbyggnadsskedet.

Vi kommer att forsitta att etablera SoftGSM pé nya marknader under hésten och véart fokus kommer att varaen
komplett distributionsorganisation i Europa och Sydostasien.

En kontinuerlig vidareutveckling av produkten har skett under verksamhetsaret vilket gjort det mojligt att under
hosten 98 sttdja operativsystemen Windows 95 och 98 saval som Nokias popul dra telefonserier 51X X och
61X X. | mars 99 lanserades Windows CE versionen av SoftGSM vilket ront stor uppmérksamhet. Inom
segmentet for handhdlIna enheter utgor SoftGSM den endatillgangliga l6sningen p& ménga kunders
kommunikationsbehov. Idag fungerar SoftGSM med ett stort antal Windows CE enheter bl a Hewlett-Packards
Jornada, Compag Aero och Casio Cassjopeia. Mycket arbete |aggs pa att kontinuerligt stodja nya enheter
Efterfragan pa att integrera Soft GSM-funktionalitet i olikatyper av datautrustning ar mycket stor. Vart
kunnande och den tekniska plattformen utgdr grunden fér en mangd mycket intressanta projekt.



De nyateknologier som nu gor sitt intag pa marknaden 6kar i vasentlig grad behovet av integrerande produkter
av SoftGSM slag. WAP (Wireless Application Protocol), UMTS, GPRS och Blétand har alla det gemensamt att
de forenklar mobil datakommunikation vilket kan forvantas 6ka den potentiella marknaden for SoftGSM.

Konsultverksamheten &r en stark sida av bolagets verksamhet och skapar saval synergieffekter som nya
produktidéer och kompetensuppbyggnad inom organisationen. Vi ser ett dkat behov av den exklusiva
kompetensprofil vara konsulter besitter.

Juli =99 har varit den enskilt basta manaden for SoftGSM trots att detta réknas som en almén semestermanad.
Vi réknar med en ndgot |&gre forsaljning under augusti men att orderingangen ater tar fart under september for
att mot slutet av aret vara mycket god

Solnai augusti 1999

Henrik Tjernberg, VD

Handelser efter resultatperiodens slut
Under juli deltog bolaget i Microsofts TechEd '99 méssa. SoftGSM ronte ett mycket stort intresse och ett
flertal viktiga affarskontakter kndts.

Konsultsidan har fortsatt god orderingang vilket garanterar belggning den nérmaste tiden. Intresset for att
integrera SoftGSM i olikatyper av vertikala applikationer ger ytterligare méjlighet for konsultverksamheten att
Okai omfattning.

Verksamheten i perioden

Under hdsten 98 och bérjan av 99 har arbetet med att gora SoftGSM till en kommersiellt fardig produkt
fortsatt. Parallellt med utvecklingsarbetet har marknadsorgani sationen forstérkts. Detta har resulterat i att
vasentliga avtal tecknats med bl a MultiTech Systems, Vivid Technology, Ositech, AboCom och Option
International. Samtidigt har distributionen i Skandinavien blivit etablerad och SoftGSM ett ként varumérke.
Intresset frén stora marknadsaktorer som Microsoft, Compag och Hewlett-Packard har varit stort och arbete
med att nd samarbete med dessa parter fortgar.

Deltagandet pa vérldens storsta data- och telekommunikationsméssa CeBI T i Hannover har tagit en stor del av
uppmarksamheten under varen 99. Massan ar dretsi sarklass viktigaste marknadsinsats for bolaget. VD Henrik
Tjernberg gjorde pa plats ett framtradande med representanter fran Microsoft och Hewlett-Packard.
Tillsammans beskrev man styrkan med SoftGSM och Windows CE i kombination med frémst den nya Jornada-
serien fran Hewlett-Packard. .

Marknadsinsatserna har intensifierats. Lanseringen mot GSM-operatrerna har paborjats, vilka bedoms varaen
langsiktigt mycket viktig kundkategori. Pa den svenska marknaden har samarbetet med Lap Power resulterat i en
omfattande marknadskampanj fér mobil datakommunikation patemat " Arbetei varsolen...”. SoftGSM

levereras forinstallerat pa samtliga L ap tops frén Lap Power. Aven for de svenska distributérerna Communica
och PC-lan har en intensifiering av marknadsbearbetningen skett.

Affarsomréade konsulttjanster har haft en bel aggningsgrad uppgaende till Gver 90 procent. Efterfragan pa
SoftGSM-rel aterade konsulttjanster har dkat , varfor en anpassning sker av verksamheten mot detta omrade.
Déarmed Okar synergieffekterna med marknadsféringen och produktutvecklingen av SoftGSM.

Forsdljningen av SoftGSM har bestétt av licenser som ersdttning och komplement till pc-card samt som ” stand-
alone” och OEM-produkt. Malséttningen &r att inom kort aven etablera SoftGSM som en vérdefull komponent i
andratyper av mobilaenheter. Forsdljningsvolymen har tagit fart under juni 99. Tillvéxttakten forvantas tka
ytterligare.

I november 1998 genomfodrdes en nyemission och &garspridning vilket tillférde bolaget 5,3MKkr exkl.
emissionskostnader.



Pa extra bolagsstdmma den 1 mars besl 6ts om en aktiesplit pa savis att for varje gammal aktie skulle erhdllas 5
nya. Nominellt bel opp per aktie &r darefter 0,20 kronor. Forsta handel sdag efter split var den 18 mars. Pa
stamman val des dven Orjan Gatu och Jan Olof Backman till nya styrel seledaméter. Styrelsen enades sedan om
att Jan Olof Backman skulle utsestill ny styrel seordférande.
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Kommentarer till rapporten
Bolagets rakenskapsar &r 0701-0630.

Omséttning

Nettoomséttningen i perioden uppgick till 8,29 mkr, vilket &r 18gre &n berdknat och ett resultat av att flera
storre leveransavtal inte givit effekt forrén under verksamhetsarets slut. Allméant sett har det tagit langretid @n
bergknat att faigang forsaljningen och framfor alt licensieringen till de storainternationella avtal sparterna.
Detta beror framfor allt pa att kunderna (stora multinationella organi sationer) kraver tid for anpassning och
noggrann testning av SoftGSM samt for framtagning av nya férpackningar och liknande.

Rorelsens kostnader

Rorelsens kostnader uppgick till 13,76 mkr. Detta & enligt forvantan for 98/99 samtidigt som mer resurser én
budgeterat lades p& marknadsféring under Q4 1998. Personalkostnader i perioden uppgick till 5,7 mkr. Ovriga
externa kostnader uppgick till 6,8 mkr.

Periodensresultat
Resultatet i perioden blev ca—4,7 mkr, vilket & lagre an beraknat. Detta beror pafordréjd omsattningstillvaxt
enligt ovan.

Foreliggande rapport har g granskats av bolagets revisorer.

Nésta rapporttillfélle & kvartal srapport for perioden 0701-0930, vilket publiceras 991016



