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Adobe Reader kan utnyttjas for 3D-data

Tack vare att UGS och Adobe Team inlett ett tekniskt samarbete kan tillverkande foretag
utnyttja de vanliga standardformaten JT och PDF for att bredda mojligheterna att
formedla 3D-baserad produktdata.

Plano, Texas, och San Jose, Kalifornien:

Samarbetet mellan UGS och Adobe Team kan underlitta for tillverkande foretag dverallt i
virlden som vill utnyttja den stora méngd digitala produktmodeller i 3D som ligger lagrade i det

allmént vedertagna formatet JT. Nu kan dessa modeller publiceras som Adobe PDF-filer.

Detta samarbete bygger pa att det finns stod for Universal 3D (U3D) i Adobe Acrobat 7.0
Professional och PDF, och innebir att JT-data fér 3D-modeller kan goras tillgingliga for alla
som har gratisprogrammet Adobe Reader 7.0. Adobe har sedan 1993 distribuerat 6ver en halv

miljard exemplar av Adobe Reader.

Alfred Katzenbach, chef for Information Technology och IT Processes vid Mercedes Car Group
inom DaimlerChrysler siger:
— Detta kommer att underlitta samarbete och kommunikation mellan vara olika anldggningar ute

i virlden och véra externa leverantorer, under hela produktlivscykeln.

—JT &r branschens vanligaste litta 3D-format for redovisning av digitala produktmodeller, och
Adobe PDF ir de facto-standard for dokumentformat 6ver hela vérlden. Genom att miljontals
3D-modeller lédtt kan omvandlas till PDF-dokument och dérigenom bli tillgéngliga for var och en
som har gratisprogrammet Adobe Reader, sa etablerar UGS och Adobe en 6ppen standard for

generering och delning av PLM-dokument, siger Alfred Katzenbach.



Tva branschledare — en stark oppen losning
I stort sett alla storre CAD-program som anvénds av tillverkningsforetag runt om 1 vérlden kan

exportera data 1 JT-format.

— PDF:s stora spridning, i kombination med JT:s breda anvéndning inom den globala
tillverkningsindustrin, gor att alla dokument som anvinds inom PLM-processen kommer att fa
ett okat virde, exempelvis tillverkningsanvisningar, offertunderlag, marknadsforingsbroschyrer
och mycket annat, sidger Chuck Grindstaff, Executive Vice President for PLM Products inom

UGS.

Genom samarbetet far UGS tillgang till Adobe PDF Library och kan dérigenom se till att deras
kunder kan importera datainnehallet i PDF-filer direkt till alla de olika delarna av PLM-
programvaran. Pa motsvarande sitt kan Adobe med hjilp av JT Software Development Toolkit
(SDK) se till att framtida versioner av Adobe Acrobat kan importera JT-baserade interaktiva 3D-

produktmodeller till PDF-dokument.

— Med hjilp av UGS kan Adobe erbjuda dramatiskt 6kad anviandbarhet for bade JT- och PDF-
formaten, for effektivare kommunikation och hogre produktivitet under produkternas hela
livscykler, konstaterar Eugene Lee, Vice President of Product Marketing, vid Adobes affdrsenhet

Intelligent Documents.

For mer information, kontakta:

Arie van Essen, Nordenschef UGS, telefon 08-506 990 00, mobil 0709-35 35 60
Maths Mattsson, marknadschef UGS, telefon 08-506 990 00, mobil 0709-35 35 39

Om Adobe Systems Incorporated
Adobe ir virldsledande leverantor av programvara for generering, hantering och leverans av slagkraftig och palitlig
digital information. Besok www.adobe.com for mer information.

Om UGS

UGS ir en ledande global leverantor av programvaror och tjinster for Product Lifecycle Management (PLM), med
nistan 4 miljoner licensierade anvindare och 46 000 kunder runt om i vérlden. Mer information om UGS produkter
och tjénster aterfinns pd www.ugs.com.
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De uttalanden i detta pressmeddelande som inte avser sadant som redan skett, ir framatriktade uttalanden. Till dessa
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