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Nya marknader for M2S spanska och engelska produkter

McGraw-Hill och M2S ingar forsaljningsavtal

McGraw-Hill Lifetime Learning och M2S Sverige AB
tillkéinnagav idag att de triffat distributorsavtal om
marknadsforing och forsiljning av M2S interaktiva
utbildningsprogram Wit genom valda delar av McGraw-
Hill Lifetime Learnings forsiljningskanaler i engelsk-
och spansksprakiga marknader.

Avtalet omfattar inledningsvis forsdljning i Spanien och Mexiko av de spansksprakiga Wit-
produkterna, samt Singapore och Gulf-staterna av de engelsksprakiga Wit-produkterna.

- Anvindningen av PC-programvaror kommer forsitta att skapa betydande utbildningsbehov i foretag
runt om i virlden. Vi pd McGraw-Hill Lifetime Learning &r stolta Gver att tillsammans med M2S
kunna tillgodose dessa behov hos vara kunder. M2S f6rméga att tillhandahalla hogkvalitativa utbild-
ningslosningar savél 6ver Internet och intranit som cd-rom, ger féretag de valmojligheter de efter-
fragar, sdger Mr. Chris Horseman, President of McGraw-Hill Lifetime Learning

- Liksom McGraw-Hill Lifetime Learning har M2S en lang historik néir det géller lokal anpassning av
sina produkter, ndgot som gor dem till en idealisk partner for McGraw-Hill Lifetime Learning.
Exempelvis dr de spansksprakiga marknaderna for IT-utbildning i stark tillvaxt, och vi ser fram emot
att samverka med M2S pa dessa, sdger Mr. Peter Carabi,Vice President International Alliances,
McGraw-Hill Lifetime Learning

- Vi ser fram emot att samarbeta med McGraw-Hill Lifetime Learning pa dessa nya geografiska
marknader, och stirker nu ytterligare var position som en ledande producent av hégkvalitativ
interaktiv IT-utbildning anpassad for lokala marknader, sédger Harald Nilsonne, VD M2S Sverige AB

McGraw-Hill Lifetime Learning ér en division inom The McGraw-Hill Companies (NYSE:MHP).
The McGraw-Hill Companies éir globalt ledande informations-producenter for utbildning, féretag, finansiell
sektor och offentlig forvaltning. Foretaget, grundat 1888, tillhandahaller idag information och analyser i
flertalet media genom sina starka varumirken som exempelvis Standard&Poors (S&P) och Business Week.
Omsittningen 1999 uppgick till omkring 4 miljarder dollar. www.mcgraw-hill.com

M2S affirsidé dr att utveckla, producera och marknadsfora interaktiva program for Web Based Training och
e-learning. Programmen marknadsfors under varumirket Wit och tillhandahalls pa atta sprak. Som en av
Europas ledande aktorer finns M2S etablerat med egna dotterbolag i Danmark, Finland, Frankrike, Norge,
Spanien, Storbritannien, Sverige och Tyskland. M2S iir sedan 6 december 1999 noterat pa Stockholmsbérsens
O-lista. www.m2s.com
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