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Swedmach dubblar omsattningen genom forvarv.

Snabbvéxande Swedmach har skrivit ett letter of intent med ett valrenommer at svenskt
truckfor etag. Fordag om forvarvet kommer laggas pa den or dinarie bolagsstamman 28
april.

Genom forvarvet baddar Swedmach for en allt snabbare expansion pa den svenska
marknaden. Affaren ger bolaget en dubblad omsittning under &r 2000.
Sortimentsutvidgning och erfarenhet av uthyrningsver ksamhet & nya kompetenser som
tillfors.

Swedmach knyter ocksatill sig erfaren personal inom de nya segmenten vilket méjligér en
snabb omséttningsokning bade for befintliga och nya produkter.

"Det nyaforetaget ger oss en snabb utvéxling under detta dret. Swedmachs pallyftare och
ergoprodukter far fint séllskap och finner manga nya kunder genom forvarvet.

Vi kan aven erbjuda en komplettering av Swedmachs |éttare sortiment med tyngre
maskiner.

Genom forvarvet kommer vi att infria omsattningsprognosen for & 2000, dvs en omséttning
p& 61 miljoner med rége,” siger Swedmach’s VD Hans Ake Féarnstrand.

Swedmach Industries

Swedmach utvecklar och marknadsfor mindre truckar och ergolyftar fér inomhusbruk, en
marknad som expanderar mycket snabbt. Produkterna siljs under tva varumérken; Liftwell
som vander sig till foretag med storakrav pa kvalitet, kunskap och service, och sidljs
exempelvis via professionella truckaterforsdljare. M ach som vander sig till kunder

som ser till priset i férstahand. Mach sortimentet séljs viajarnhandeln och postorderforetag.
Utbver detta levererar Swedmach produkter till OEM -marknaden, dvs. kunden far sitt eget
namn p& produkten. Swedmachs huvudmarknader finnsidag i Norden, England och Tyskland.
Export till 6vrigamarknader sker viafristende distributorer.

Swedmach Industries AB (publ.) & sedan juni 1999 noterat pa Aktietorgets lista.
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Hans-Ake Farnstrand, VD Swedmach Industries AB
Telefon: 013-1023 20, 070-37452 73
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