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Ny VD | ComExchange

Stefan Gripwall, 38 &r, tilltrader inom kort tjansten som VD for ComExchange. Stefan har 13 ars kvalificerad
erfarenhet av forsaljning och marknadsf 6ring inom tjanstesektorn. Han har en bakgrund som férséljningschef
inom Skandial easing, marknadschef inom SkandiaBanken, chef fér Carlson Fonder och nu senast som
afférsutvecklare inom Skandia.

- Vi & mycket glada 6ver att harekryterat Stefan till ComExchange, séger Bernt Sandstrém, styrel seordférande
i ComExchange.

ComExchange star nu infor kommersialiseringen av sitt sk business-to-business koncept med vertikala
marknadsplatser pa Internet.

- Vi kommer att utmana, men aven komplettera de etablerade forsaljnings- och distributionsmodellerna, séger
Stefan Gripwall. Affarsidén baseras patva drivkrafter - att sanka inkopspriser med 20-30 % jamfort med
traditionellainkdpsvégar samt att vidga marknaden for mindre och medel stora leverantérer.

Under &r 2000 har en &garspridning genomfortsoch foretaget har idag cirka 600 aktieagare. Fran och med maj
manad kommer aktien att handlas pd OM/Stockholmsborsen, Nya Marknaden.

Totalt beréknas ett 30-tal branschspecifika marknadsplatser, inomt ex kemikalier, férg, travaror, livsmedel, att
startas under det kommande dret. Dessadrivsi enskilda bolag under ledning och deldgarskap av branschkunniga
personer. Affarer gors via anbud och auktioner och alla betalningar kommer att goras direkt mellan kopare och
sdljare.

Stefan Gripwall tilltrader tjénsten i borjan av juni.
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ComExchange

Comexchange Commercial Exchanges AB (publ), ComExchange, utvecklar och levererar nyckelfardiga e-
commerce |dsningar inom business to business. Genom branschspecialiserade vertikala handel splatser kommer
man att erbjuda olika typer av handels- och informationstjanster mellan féretag. Genom att kombinera
kunskap och erfarenheter fran informationsteknologi, finansiella marknader, trading och industriellt
kunnande utvecklar man ett nytt ” elektroniskt affarsmannaskap” .

ComExchange har som malséttning att inom 12 manader ha 6ppnat ett 30-tal marknadsplatser. Dessa ska
drivasinom 6-10 affarsomrade, dar ett affarsomréade bildar ett ” kluster” av marknadsplatser. Affarsomradet
ska drivasi ett dotterbolag under ledning av en Marknadschef, tillika VD. Om égarna tnskar ska ett
affarsomrade kunna sérnoterasinom 6-12 manader fran start. De forsta tva affarsomradena startar inom kort
och handeln inom dessa ber dknas komma igang under andra halvaret &r 2000



