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Pressmeddelande
Business Connection bidrar till storaffar hos Sodra

Affarsmaklaren blir forlangd arm at Bl-leverantéren Cognos

Stockholm, 27 augusti 2007 — Skogsforetaget Sodrao  ch Cognos har ingatt ett avtal
som innebar utrullning av ett besluts- och planerin gssystem for finansiell
rapportering. Affarsméklaren Business Connections i nsatser har bidragit till att
mangmiljonaffaren ar ett faktum.

Den 5-6 december genomférde Business Connection ett stort méte med skogsbolaget
Sodra och ett antal sarskilt utvalda leverantorer. Sodra var pa jakt efter ett besluts- och
planeringssystem inom finansiell rapportering.

— Vi ville undvika en kvalificeringsrunda dar vi maste utvardera mangder av leverantérer,
vilket kan ta otroligt mycket resurser och tid i ansprak. Genom att anlita Business
Connections tjanster kunde vi snabbt fa ner antalet leverantérer som skulle kunna uppfylla
vart behov, sager Dag Ygdevik, CTO pa Sdodra.

Business Connection ar en affarsméklare inom IT. Detta innebér att Business Connection
identifierar IT-kOpare med ett investeringsbehov och matchar detta gentemot kvalificerade
leverant6rer inom omradet. Darefter samordnar Business Connection ett mote mellan kdpare
och utvalda leverantorer.

Genom att koparen far chansen att traffa samtliga kvalificerade leverantéren under en kort
tidsrymd kan denne snabbt f& en god 6verblick dver vad olika leverantdrer har att erbjuda.

— Enkelt forklarat kan man val sdga att vi erbjuder en ny metod for att genomféra forstudier
mer effektivt an tidigare. P& sa satt kan bade kopare och leverantor spara tid, sager Jonas
Wallin, VD pa Business Connection.

Forutom Sodras delegation deltog atta leverantorer vid tvadagarsmotet hos Business
Connection, daribland Cognos. Efter djupare forhandlingar med tre av dessa leverantérer
stod det i dagarna klart att Cognos fatt en prestigefull mangmiljonorder med Sodra.

— Det &r en stor fordel att en affarsméklare som Business Connection samordnar
affarsmoten av den héar typen. Det innebar att vi som kopare far traffa engagerade och val
forberedda leverantdrer som vi kan ga direkt pa sak med, sager Dag Ygdevik.

— Vi ser en tydlig trend dar alltfler storféretag véljer att standardisera sina rapportverktyg och
vi vill garna vara med och sldss om denna marknad. | ett sddant sammanhang kanner vi oss
glada Over att ha fatt fortroendet fran Sodra, sager Anders Hermansson, marknadschef pa
Cognos.

Utrullningen av Cognos system har precis inletts. Malet ar att projektet ska slutféras under
2008. Initialt kommer systemet att ha cirka 300 anvandare pa mer eller mindre regelbunden
basis.

— Det ar omajligt for var séljstyrka att ha koll pa alla potentiella affarer i landet. Dessutom &r
det vanligt forekommande att kopare véljer att ga pa redan upparbetade kontakter. Business



Connection forbattrar kdparnas mdjligheter att effektivt kunna konkurrensutsatta affarer och
blir pa sa satt lite av en forlangd arm &t var saljstyrka, Anders Hermansson.
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Om Business Connection:

Business Connection grundades 2003 och agerar affarsméklare at svenska IT-kdpare inom
bade privat och offentlig sektor. Foretaget arrangerar affarsméten dar en eller flera IT-kopare
far traffa ett antal sarskilt utvalda IT-leverantorer. Genom att Business Connection utvarderar
leverantorer och sedan later koparna traffa dessa kan svenska organisationer spara enorm
tid vid olika upphandlingsprocesser. Business Connections medverkan avslutas i samband
med att sjalva métet har agt rum. For mer information om Business Connection och
foretagets tjanster ga in pa: www.businessconnection.se




