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Lindbaks butikssystem bidrar till Scorett-expansion

Stockholm, 16 oktober, 2007. Lindbak Retail Systems , som bland annat levererar system for
inkopsplanering at fackhandeln, har fatt ett presti gefullt avtal med skokedjan Scorett. Fran och
med i host tas Lindbaks system i drift hos alla but iker, kassor och pa Scoretts huvudkontor.

Scorett vaxer sa det knakar. Bara under de senaste aren har foretaget vuxit med i genomsnitt 30
procent per ar. For att kunna fortsatta vaxa ar efter ar har foretaget investerat i ett nytt affarssystem
fran Lindbak Retail Systems — Lindbak Bridge.

— Vart motto ar ratt sko, vid ratt tidpunkt i ratt butik. Var investering i Lindbaks system spelar en viktig
roll for att uppna ett sddant mal. Detta eftersom den 6kade precision som systemet ger vid planering
av inkdp minskar lagerhaliningen och darmed kapitalbindningen. Overskottet kan sedan anvandas for
att delfinansiera var fortsatta expansion, sager UIf-Bjorn Ronn, projektledare kring nytt affarssystem
pa Scorett.

Idag bestar Scorett-kedjan av 56 butiker fran Ystad i soder till Sundsvall i norr. Ett omfattande natverk
av butiker staller stora krav pa planering av vilket sortiment butikerna ska erbjuda sina kunder. Inte
minst med tanke pa att skomodeller i regel ar ytterst tidsbundna.

— Precis som manga andra modeinriktade foretag erbjuder vi planerade realisationer pa utgaende
modeller. Men vi vill i det allra langsta undvika realisationer som beror pa att ndgot har gatt snett i var
inkdpsplanering. Genom att infora Lindbaks system skapar vi de basta forutsattningarna for att
undvika detta, sager Ulf-Bjérn Ronn.

— Skobranschen har ofta langa planeringscykler och behdver ett kraftfullt stod for sin planering. Vi
erbjuder ett system som klarar av att hantera hela kedjan, det vill sdga alltifrdn budgetering och
sortimentsplanering, fram till sjalva inkdpet, bevakning av leveranser och férdelning till butik, sager
Lars Lundblad, Sverige-VD pa Lindbak Retail Systems.

Genom Lindbaks system kan Scorett exempelvis anvanda olika férdelningsmetoder som beraknar hur
stort lager butikerna har, vilka modeller som saljer mest och vilka som inte saljer i nagra storre
volymer. Utifran denna information kan Scorett avgora vilken tilldelning olika butiker ska fa av
kommande leveranser av liknande skomodeller. Eftersom aven vaderleken paverkar vilka skor som
efterfragas tar Lindbaks system hansyn till faktorer som vader och vind utifran SMHI:s
vaderprognoser.

Inforandet av Lindbaks system pégar for fullt. Frdn och med i host ska systemet vara i drift pa
huvudkontoret, i alla butiker och i samtliga kassor. | Scoretts fall levererar Lindbak en version av
Bridge som &r anpassad till skobranschen, men systemet ar anvandbart for stora delar av
fackhandeln.

— Sa gott som alla verksamheter med langre eller kortare planeringscykler inom fackhandeln kan dra
stor nytta av vart system. Det vill sdga systemet kan dven anvandas av det lilla snabbvaxande
kladféretaget lika val som av stora kedjor, sager Lars Lundblad.

En avgdrande faktor for att Scorett valde just Lindbaks system &r dess hdga flexibilitet. Det vill séga
systemet klarar smidigt att hantera 6kade informationsmangder i takt med att Scoretts verksamhet
vaxer. Férutom en fortsatt snabb expansion i Sverige rédknar Scorett &ven med att etablera butiker i
ovriga Norden. Exakt nar detta ska ske &r inte klart.



— Genom var satsning pa Lindbak har vi baddat for en nordisk expansion av verksamheten. Darfor
kénns det verkligen som att vi har gjort en investering for framtiden, sager Ulf-Bjérn Roénn.

For mer information kontakta:

Lars Lundblad, Sverige-VD péa Lindbak Retail Systems
Tel: 0278-64 21 00

Mobil: 070-60 69 400

E-post: lars.lundblad@lindbak.se

UIf-Bjorn Ronn, projektledare kring nytt affarssystem pa Scorett
Tel: 0340-69 00 59
E-post: ulf-bjorn@scorett.se

Om Lindbak Retail Systems:

| slutet av 2006 kdpte den norska LindbakGruppen det svenska féretaget Sigma Datorex. | samband med
forvarvet bytte bolaget namn till Lindbak Retail Systems och utgér idag den svenska verksamheten for
LindbakGruppens dotterbolag Lindbak Retail Systems A/S.

Lindbak Retail Systems har omkring 100 anstéllda, varav cirka 25 personer arbetar inom den svenska
verksamheten. Féretagets Iésningar finns installerat i mer &n 3 000 butiker, 7 000 kassterminaler och ett 100-tal
huvudkontor. Bland kunderna marks kanda varumarken sasom Coop, 7-Eleven, MQ, GANT, Filippa K, Gina
Tricot och Intersport. La4s mer om féretaget pa: www.lindbak.se

Om Lindbak Bridge:
Lindbak Bridge ar ett affarssystem for fackhandel Losningen anvands idag i 6ver 700 butiker i tiotalet lander.
Systemet syftar till att:

«  Effektivisera budgetprocess, sortiments- och inkdpsplanering

e Optimera allokering och férdelning av varor till butik

e Forbattra analys och utvardering av inkép, férsaljning och sortiment

«  Forenkla och effektivisera forséljning i butik

e  Stodja lojalitetsprogram och kundklubbar



