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ComExchange Oppnar spotmarknad for bilhandeln

ComExchange startar nu sitt andra affarsomrade; ett for handel med fordon, tilloeh6r och
serviceutrustning. Affarsomradet kommer att bestd av sex handelsplatser och gemensamt for
samtliga ar att handeln kommer att ske mellan féretag. Handelsplatserna dppnar till hésten.

Ansvarig for affarsomradet blir Magnus Andersson som har en gedigen erfarenhet fran

branschen. Han har bl a arbetat som marknadschef inom SkandiaBanken Bilfinans. "Jag har tidigare
arbetat tillsammans med Magnus under ett stort antal ar och kanner hans kapacitet val — vi ar mycket
glada dver att han bérjar hos oss, sager Stefan Gripwall VD i ComExchange”.

- Vi har ett mycket bra koncept, vi kommer att utmana, men aven komplettera de etablerade forsaljnings-
och distributionsmodellerna, sdger Magnus Andersson. Och tillagger, ny teknik skapar en helt annan
Oppenhet an vad vi &r vana vid — detta dppnar nya forsaljnings- och inképsbeteende.

Verksamheten vander sig till tvd malgrupper, dels foretag som producerar tilloehér till detaljister dels
handelsledet dar bland annat traditionell aterforsaljarverksamhet finns. Genom handelsplatsen kommer
koépare och séaljare, svenska som utlandska, att via Internet kunna képa och sélja fordon, utrustning och
andra for branschen typiska produkter. Affarsomradet kommer att bestd av handelsplatser fér personbilar
och latta transportfordon, husvagnar, slapvagnar, motorcyklar, verkstadsutrustning och tillbehér.

ComExchange affarsidé baseras pa drivkraften att genom ett aktivt och utmanande arbetssatt hjalpa
samarbetande foretag att sdnka inkdpskostnader, minska kapitalbindning samt att 6ppna nya marknader
och darmed 6ka forsaljningen. Affarer gors via anbud och auktioner.

For kommentarer och mer information:

Stefan Gripwall, VD, ComExchange Commercial Exhanges AB (publ)
Telefon: 08-544 96 701, 0708-68 63 63

E-mail: stefan.qgripwall@comexchange.se

Comexchange Commercial Exchanges

ComExchange, utvecklar och levererar nyckelféardiga e-commerce lésningar inom business to business. Genom
bransch-specialiserade vertikala marknadsplatser kommer man att erbjuda olika typer av handels- och
informationstjanster mellan féretag. Genom att kombinera kunskap och erfarenheter fran informationsteknologi,
finansiella marknader, trading och industriell kunskap utvecklar man ett nytt "elektroniskt affarsmannaskap”.

ComExchange har som malsattning att inom 12 manader ha 6ppnat ett 30-tal marknadsplatser. Dessa ska drivas
inom 6-10 affarsomraden, dar ett affarsomrade bildar ett "kluster” av handelsplatser. Handeln inom de tva forsta
affarsomradena startar under hosten.

Under ar 2000 har en agarspridning gjorts och idag har foretaget 600 aktieagare. Sedan den 22 maj kan aktien
handlas pad OM/Stockholmsbérsen, Nya Marknaden.



