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Business Connection medverkar till nytt affarssyste m for
Fagerhult

Belysningskoncernen valjer en global I6sning fran Sogeti/Microsoft

Stockholm, 5 december 2007 — Snabbvaxande Fagerhult  har med hjalp av
affarsmaklaren Business Connection hittat ratt leve rantor for ett koncerndvergripande
affarssystem fran Microsoft — Dynamics Ax. Det glob ala avtalet med Sogeti ar ett av
foretagets viktigaste IT-beslut nagonsin.

Pa bara fem ar har Fagerhult gatt fran 1 200 anstallda och cirka 1.2 miljarder kronor i
omsattning till 1 800 anstallda och en omsattning pa 2,2 miljarder kronor. Tillvaxten har lett
till att Fagerhult vuxit ifran sitt affarssystem, Floom. | dagarna valde belysningskoncernen
Sogeti som huvudleverantor av ett nytt affarssystem fran Microsoft — Dynamics Ax.

— Vi har under en langre tid sett kraftigt 6kad efterfragan pa vara produkter och det staller
nya krav pa var organisation och leveransformaga. Vi behtver en ny IT-plattform som
underlattar var expansion och mojliggor effektivitetsforbattringar. For att snabbt kunna
genomfora ett sddant projekt och anda halla hog kvalitet valde vi Business Connection,
sager Kenneth Hellman, CIO pa Fagerhult.

Business Connections affarsmodell bygger pa att identifiera IT-kopare med
investeringsbehov. Behovet matchas mot kvalificerade leverantérer. | Fagerhults fall var det
Sogeti som, tillsammans med fem andra leverantdrer, valdes ut till ett foérsta moéte.

— Fagerhult &r en strategiskt viktig affar for oss och ett bevis pa att vi kan leverera till
internationella koncerner och erbjuda lokal narhet genom vart Sogeti Dynamics Center i
Jonkoping. Dynamics AX ar skraddarsydd for snabbvaxande féretag och kan enkelt och
kostnadseffektivt integreras med verksamheten i stort. En IT-upphandling av det har slaget
ar dock tidskravande for stora féretag som Fagerhult och darfér ligger Business Connections
affarsmodell helt ratt i tiden, sager Mats Ekelund, affarsomradeschef for Dynamics pa Sogeti.

Med Business Connection far en kdpare chansen att under en eller flera métesdagar traffa
utvalda leverantorer var for sig. Varje projekt kraver noggranna forberedelser och delas in i
tre grundsteg: Projektbeskrivning/féranalys, Benchmarking av olika leverantorer och
Planering/koordinering av sjalva motet.

— | genomsnitt lagger vi 80-120 timmar pa ett projekt, men i Fagerhult-fallet ror det sig om
uppemot 150 timmar eftersom projektet omfattar hela koncernen. Vart arbete har gett
resultat och Fagerhult har nu hittat en leverantdér som uppfyller alla krav som verksamheten
staller, sager Julian White, forsaljningschef pa Business Connection.

Initialt &ar det avgiftsfritt att anvanda sig av Business Connections tjanster for IT-kbpare,
medan varje leverantdér som kvalificerar sig betalar en fast avgift for att delta vid motet.

| Fagerhults fall rérde det sig om ett tvadagarsmoéte den 15-16 augusti i ar. Generellt sett
brukar dessa moten leda till att koparen far fram en lista med ett fatal leverantorer, en sa
kallad Shortlist, som man vill ga vidare med. Forst nar en leverantor slutligen tecknar ett avtal
med en kopare tar Business Connection ut en fast avgift av leveranttren.



— Genom Business Connection kunde vi fokusera pa vara krav och kartlagga vara processer.
Detta kunde ske riskfritt och vi sparade enormt med tid. S& har i efterhand kan jag konstatera
att vi pa kort tid har funnit en leverantér som infor ett affarssystem som ska utgora var IT-
plattform for de narmaste aren, sager Kenneth Hellman.
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Om Business Connection:

Business Connection grundades 2003 och agerar affarsmaklare at svenska IT-kopare inom
bade privat och offentlig sektor. Foretaget arrangerar affarsméten dar en eller flera IT-kopare
far traffa ett antal sarskilt utvalda IT-leverantorer. Genom att Business Connection utvarderar
leverant6rer och sedan later koparna traffa dessa kan svenska organisationer spara enorm
tid vid olika upphandlingsprocesser. Business Connections medverkan avslutas i samband
med att sjalva métet har agt rum. For mer information om Business Connection och
foretagets tjanster ga in pa: www.businessconnection.se




