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Ny stororder till Svensk Vodka AB

SBI-noterade Svensk Vodka i Motala AB har fatt en ny stororder. Den internationella
spritgiganten Allied Domecq har bestallt tillverkning av drygt 250 000 flaskor av den
exklusiva vodkan ” Svenskt Brannvin”, for leveransi september.

— Ordern &r vantad, men betydligt storre an vad vi trott, séger Svensk Vodkas VD Michael
Lindberg.

Ordern &r véard drygt 4 mkr for Motal af Oretaget, vilket & 20 procent av arets budgeterade
omséttning.

Michael Lindberg ser fram emot ett starkt andra halvar for Svensk Vodka med véfyllda
orderbocker. Stora framsteg gors pa den viktiga brittiska marknaden.

— Vi arbetar med ett 10-tal distributorer i England och Skottland, med fortsatt fokus pa
London. Arbetet & inriktat pa att bygga image kring produkten. Vi & darfér fortfarande
mycket selektivai var kundbearbetning. Trots det finns vi redan pa ett 100-tal barer och
restauranger.

— Diskussioner fors &ven med detaljhandel skedjor. Inte de storsta, men de allra exklusivaste.
Vi far idag mycket bra betalt for var vodkai Storbritannien, vilket beror pavar
malmedvetenhet och vart tdlamod att hdlla fast vid den ursprungliga planen.

De senaste manaderna har Svensk Vodka tillkannagivit bade ett globalt distributionsavtal och
att L.C.B.O, den kanadensiska motsvarigheten till Systembolaget, tagit in Motalavodkan i sitt
ordinarie sortiment.

— Distributionsavtal et innebér att vi kommer att leverera containervis med vodkatill USA
redan under hdsten. Samma sak géller Australien och Nya Zeeland, sager Michael Lindberg.

—Vart avtal med L.C.B.O i Kanada & sa stort att det & svart att forklara. Det finns foretag
som forsokt att fain sina produkter i mer &n tio & utan att lyckas. Att genom en kund fa
tillgang till 600 forsaljningsstéllen kanns mycket bra.

Vid arsskiftet kommer foretagets vodka att finnastill forsaljning i 15 lander, déribland USA,
Storbritannien och Kanada som &r vastvéarldens storsta marknader.



— Vi har hittills prioriterat marknad framfor resultat. Etableringskostnaden pavarje ny
marknad &r hog. Forsaljningsokningen har sedan starten 1996 varit éver 100 % per &. Vi
kommer att fortsétta att véxai mycket hog takt, men fran och med i & med positivt resultat.

Ar 2001 blir ett &r av konsolidering vad avser nya marknader.

—Var roll blir da att stotta och ge forutsattningarnatill importorer och distributorer pa de
marknader vi finns representerade. Tillvaxtpotentialen finns dér, och med rétt support
kommer Svensk Vodka AB bli en fortsatt snabbvaxare med hog |6nsamhet redan nasta ar.
Vart tidigare tuffalangsiktiga mal om 12 000 000 tillverkade flaskor pa drsbasis & 2005
kanns mer och mer realistiskt. | & kommer ca 1 500 000 flaskor att [amna fabriken i Motala,
sdger VD Michael Lindberg.

Foretaget kommer med sin halvéarsrapport 2000-08-08.

Svensk Vodkai Motala AB

Svensk Vodka & Sveriges stérsta privata spritdryckstillverkare. Bolaget tillverkar, foradlar och bereder
spritdrycker for forsaljning pa den svenska och den internationella marknaden. V erksamheten bestar av detre
affarsomradena spritdryckstillverkning, destruktion av smuggel sprit och beredning av spritbaserade kryddor.
Svensk Vodka har en omfattande spritdrycksportfdlj, bade egen tillverkning och importerade marken.
Huvudprodukten & den egna prime-vodkan SVENSK, som for nérvarande lanseras runt om i vérlden.

Svensk Vodka startade sin verksamhet 1996 efter det att lagstiftningen for sprittillverkning foréndrats genom
Sverigesintradei EU. Bolaget har 12 anstéllda och omsatte 1999 cirka 10 Mkr.

Svensk Vodka &r sedan 1999 noterat hos SBI.

For mer information kontakta:

Michael Lindberg, VD for Svensk Vodkai Motala AB

Tel: 0141-23 36 90, 0708-23 36 90, e-post: michadl .lindberg@svenskvodka.se
Hemsida: www.svenskvodka.se




