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BTS far en initial order pa SEK 20 miljoner fran ett le-
dande globalt USA-baserat telecomforetag

Stockholm, Sverige och New York, USA — BTS Group AB (publ), varldens ledande kon-
sult- och utbildningsforetag inom omradet affarssimuleringar och upplevelsebaserad inlar-
ning har fatt i uppdrag av ett ledande globalt telecomforetag att lansera ett antal projekt. Or-
dern &r initialt vard SEK 20 miljoner.

Den USA-baserade telekommunikationsserviceleverantdren, med intakter éver USD 90 mil-
jarder och mer an 240 000 anstallda, har anlitat BTS for att utveckla och leverera ett mang-
facetterat strategiskt ledarskapsutvecklingsinitiativ for foretagets ledare pa alla nivaer. Malet
ar att samla ledarna bakom de gemensamma strategierna, malen och foretagets leverans-
kapacitet, samtidigt som man starker ledarskapsformagan.

Initiativet innehaller foljande:

e Strategisk fardriktning, ledarskap och affarsmannaskap for hdogpotentiella toppchefer
och ledare med skraddarsydda affarssimuleringar och andra kunskapspass.

e Grundlaggande ledarskapsutvecklingsplan for bade nya och erfarna ledare med en
skraddarsydd version av BTS Performance Mastery System, som inkluderar endags
modulerna Symphony, Conductor, Applause, Composer, Tempo, och Audition.

e Initiativ i ledarskap, coachning och effektiva team for séljchefer med en skraddarsydd
version av BTS Sales Mastery- |6sning Driving Business Results och en skraddar-
sydd simulering om saljeffektivitet.

“Vi &r mycket glada 6ver att denna partner som vi har samarbetat I1ange med har valt att anli-
ta oss annu en gang for ett sadant viktigt och omfangsrikt utbildningsinitiativ,” sager Henrik
Ekelund, Koncernchef och VD BTS Group AB. “Detta &r ytterligare ett bevis pa var formaga
att leverera projekt av toppkvalité till varldsledande telecom féretag samt pa var gedigna
kunskap inom strategisk fardriktning & affirsmannaskap, ledarskap & chefskap, samt sal;j.”
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Om BTS Group AB

BTS samarbetar med ledande foretag for att stimulera foérandring och forbattra affarsresultat. BTS ar varldsle-
dande inom skraddarsydda affarssimuleringar och upplevelsebaserad inlarning, l6sningar som stdder ledande
foretag att vaxa och blir framgangsrika genom forandrings- och forbattringsprocesser.

BTS adderar varde framst inom tre omraden: Strategisk Fardriktning & Affarsmannaskap, Ledarskap & Chefskap
och Salj. BTS har ocksa gedigen kunskap inom Operational Excellence & Projektledning och erbjuder en innova-
tiv “Engage for Change” process.

BTS har drygt 250 kunniga medarbetare och mer &n 400 kunder, inklusive 40 foéretag pad US Fortune 100-listan
och 25 foretag pa Global Fortune 100-listan 6ver varldens storsta foretag. 2007 éversteg BTS intakter SEK 523
miljoner. Ett urval av BTS kunder ar: AT&T, Ericsson, Kimberly-Clark, Nokia, Sony, Toyota, Unilever och Xerox.

BTS har kontor i Stockholm, Helsingfors, Oslo, London, Madrid, Bilbao, Bryssel, Johannesburg, Singapore, Bei-
jing, Sydney, Melbourne, San Francisco, Philadelphia, Stamford, New York, Chicago och Scottsdale.

BTS &r noterat p& Stockholmsbdérsen och handlas under symbolen BTS B.

For mer information om BTS, ga till www.bts.com
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