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Arets Gnosjdare 2000

Tavlingen "Arets Gnosjdare”arrangeras for fjortonde aret i
rad av FoOreni ngsSparbanken i sanmarbete med Ghosj 6 kommun och
pri sut del ni ngen sker i sanband ned ett sem narium pa temat
"d obal i sering och Internet — ndjligheter och risker for
foretagen”. Jan-Ake Kark &ar huvudtal are och inl eder

sem nari et.

| panel en ingdr, forutom Jan-Ake Kark, Marianne Quick
Stoltz, juryns ordfdrande och styrel sel edanot i

For eni ngsSpar banken, Moni ca Lindstedt, Henfrid AB, Yngve
Bergqvi st, Icehotel AB sam Soren Andersson, vice VD i
For eni ngsSpar banken.

Seni nari et och prisutdel ni ngen ager rum pa Gosj o
Kunskapscentrum den 25 oktober ned start k|l 14.00.

Fem foéretag, av de ca 100 féretag som har annélts til
tavlingen, har nom nerats som kandi dater till priset och
inbjuds till finalen i Giosj6. Vem av dessa somblir vinnare
av "Arets Gnosjdare” avsl 6jas forst vid prisutdel ningen
Gnosj 6.

Arets kandidater &r: (Se ocksd bifogade beréattel ser omvarje
kandi dat )
- Stig Linderholm LogMax AB, G angéarde

Uf Hallin, CGustaval ax AB, Hagfors

Yngve Bergkvist, Jukkas AB/Ice-Hotel AB, Jukkasj arvi

Tony Schelin, Landyvent AB, Savsj o0

Per Nystroém VegTech AB, Vislanda

De egenskaper vi sarskilt vill uppmarksamma nmed priset
"Arets Gnosj dare” ar:

En snaf 6retagare som ar ned och bl aser nytt liv i bygden och
skapar arbete at sig sjalv och andra. ”Gnosj 6aren”

kar akt ari seras av idéri kedom arbetssanhet, samarbetsvilja,
hj al psanmhet och frantidstro.

val konmen till sem nariet och
pri sut del ni ngen!

For eni ngsSpar banken AB (publ).
Styrel sens sate: 105 34 Stockholm Og nr: 502017-7753. Tel: 08-5859 27 29.
Fax: 070-617 17 29.
www. f or eni ngsspar banken. se
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For ytterligare information, kontakta garna:

Jesper Berggren, presschef Foreni ngsSparbanken, nobil 070-
549 37 67

Qunilla Brette, foretagsansvarig Foreni ngsSparbanken, tel:
070-594 27 29

| ngemar Uppnman, FOreni ngsSpar banken, tel 070-658 74 69
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Kandi dat till Arets Gnosj6are 2000

Foretagare: Stig Linderholm

Foretag: Log Max AB

Bransch: Tillverkning av skogsmaski ner

Antal anstallda: 74

Onsattning: 150 m | joner kronor

Ort: Gangarde

| nvanarantal : ca 1000

Kunder: Skogsforetag i bl and annat Norden, USA och
Australien

www. | ogmax. com

Engreppsskordare for skogsbruket har blivit en varl dssuccé
for Log Max AB och dess huvudagare Stig Linderholm Fran att
under 1980-tal et experinenterat ned smd enheter saljer
foretaget idag kvalificerade skogsskordemaski ner over hel a
var | den.

- Jag ar stockhol mare nmen sedan manga ar bosatt i G angarde
med mn hustru och fyra barn. Det har jobbet passar mg
utmarkt eftersomjag garna tillbringar nycket tid ute i skog
och mark, sager Stig Linderholm nen det finns aven tid for
lite segling. Men mtt allt overskuggande fritidsintresse ar
anda ar betet .

- Engreppsskordare i nnebar att maskinen faller, kvistar och
kapar tradet, nunmera kan den ocksa ned hjalp av datorteknik
rakna ut i hur langa bitar tradet ska kapas for att
utnyttjas maxi malt, sager Stig Linderholm

Att Log Max skulle utvecklas fran ett litet foretag till ett
var| dsl edande trodde inte Stig Linderholmfran borjan. Nagra
av de &l dsta nedarbetarna har blivit del d&gare nen Stig

Li nderhol m ar fortfarande nmajoritetsagare. FOrutom
noder bol aget finns ett svenskt forsaljningsbolag i Alfta

Hal si ngl and sant ett bolag for forséaljning och service

Portl and, USA.

| dag ar marknaden hel a varl den, 20 procent séaljs till
svenska kunder, 60 procent till nordaneri kanska kunder och
de resterande 20 procenten saljs till ovriga varlden

i nkl usi ve Australien.

Ut vecklingen inomIT tycker Stig Linderholméar bra.

- Det ar enornt smdigt nmed Internet, vi kan hantera
noder bol agets och de olika forsaljni ngsbol agens ekononi pa
ett effektivt satt, och det av endast en person dessutom
sager Stig Linderholm Det enda som egentligen oroar m g ned
den nya tekni ken ar sakerhet saspekten. Kan nagon konma at
vara konton omvi inte varje dag kontrollerar?
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Bol aget har under alla &r utvecklats positivt och Stig

Li nder hol m ser de personliga kontakterna nmed sin bank som
oer hort vardefull a.

- Vi har en god likviditet och mycket bra personliga

kont akt er nmed banken, sa allt ser valdigt bra ut for oss,
sager Stig Linderholm
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Kandi dat till Arets Gnosj6are 2000

Foretagare: UTf Hallin

Foretag: Qustaval ax AB

Bransch: Fiskodling, regnbagsl ax
Startar: 1980

Antal anstallda: 7

Onsattning 24 mljoner Kkronor

Ot: CQustavsfors utanfor Hagfors

| nvanar antal : 190 personer

Kunder: | Sverige, Japan och Thail and

| en bygd ned begréansade nojligheter till arbete startade
Uf Hallin for 20 ar sedan en fiskodling for regnbagsl ax.
Trots rena Kl ondykestamingen for fiskodling i nitten pa 80-
talet, som sedan 6vergick i nedl aggning for de flesta,

| yckades Uf Hallin o6verleva och till och med utveckla sin
ver ksamhet .

- Vi rattade nmun efter matsack och hdll oss till den

ut st akade fardriktni ngen, sager UTf Hallin. Vi har en stor
export till Japan och USA och idag ocksa till Thail and,
forutomtill Sverige givetvis. Rodkottad | axfisk ar oerhort
popul &rt i Japan som ater en tredjedel av hela

| axkonsunti onen i varl den. Exportandel en &ar idag cirka 35
procent, nen var som hoégst uppe i 75 procent.

Att det blev just fiskodling somintresserade Uf Hallin
bottnar dels i ett tidigt stort fiskeintresse och dels
viljan att driva egen verksanhet, garna i utem|ljo

Fi skodl i ngarna finns idag pa tre stallen i Varm and,
GQustavsfors, i Torsby och i Stdpafors norr om Sunne.

| dag racker inte tiden till for eget fiske i nagon storre
onfattning, nar det finns tid blir det i havet. Intresset
for friluftsliv finns fortfarande kvar och da passar jakt
br a.

Uf Hallin ar gift och har smd barn.

Nagon aktiv anvandare av Internet ar inte Uf Hallin.

- Vi anvander natet for att folja varl dsmarknadspriset pa
| ax och en del e-post skickar vi, nen vi har en begréansad
kundkrets och kanner inte nagot behov av att till exenpel
skaffa oss en egen hensida, séger UTf Hallin.
Forséaljningen kan delas in i tre delar. Levande
fiskforsaljning, egen foradling i formav rokt fisk i
begransad onfattning och matfisk somgar till féretag som
foradlar till exenpelvis filéer eller rokt fisk. En del av
exporten till Japan gar via Kina dar foradling gors for den
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j apanska mar knaden. De &ar de japanska kunderna som best amrer
var fisken ska | evereras.
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Kandi dat till Arets Gnosj6are 2000

For et agare: Yngve Bergqvi st

Foretag: Jukkas AB/Icehotel AB (Destination Kiruna AB och
Advent ure Lapl and AB)

Bransch: Turism hotell, is!

Startar: Borjan av 1990-tal et

Antal anstallda: cirka 100 pa | 6nelistan, 60 arsarbeten
Onsattning: Ca 65 Mr

Ort: Jukkasj arvi

| nvanarantal : ca 500

Kunder: Turister fran hela varlden somfascineras av is,
norrsken och aventyr

www. | cehot el . com

— Att hitta pa idéer, utveckla democh gora verklighet av
dem Det ar vad somi grunden driver m g som fdretagare,
sager Yngve Bergqvi st, skapare av |Icehotel — det berdnda
ishotell et i Jukkasjarvi.

Men s& har det inte alltid varit. Yngve, somar bordig fran
Jant| and, hammade pa 1970-talet i Kiruna dar han i flera ar
arbet ade nmed miljovard pa LKAB.

— Men jag tyckte att det var sa trakigt att vara anstalld.

Al ldeles for |angt till beslut, och inga egentliga
noj | i gheter att kunna paverka arbetet, sager Yngve, och
startade for 17 ar sedan sitt foretag i Jukkasjarvi. |dag

onfattar verksamheten ocksa tva ytterligare foretag,
Destinati on Kiruna AB och Adventure Lapl and AB.

Cch for 10 ar sedan foddes idén om Icehotel. Fran borjan
drevs verksanmheten i liten skala. Nagra kanpiga ar

| &gkonj unkturen i boérjan av 1990-tal et. DA visade f6retaget
roda siffror, nen tack vare ett bra samarbete ned

For eni ngsSpar banken i Kiruna, som hela tiden var ett stod
och trodde pa idén, var det aldrig nagon fara pa taket.
Nagon gang kring 1995 tog det fart, och nu vaxer

ver ksamheten for fullt.

— lcehotel ar idag en kommersiell frangang och nu bygger vi
varunmiar ket nmed inriktning pa internationella marknader. 70
procent av foretagets onsattning ar export och kommer fran
ut | andska gaster, beréattar Yngve. Dessutom utvecklar vi nya
koncept, vi séaljer mycket produkter av is.

| oktober levereras is till Singapore bland annat foér att
bygga en bar i samarbete ned Absol ut Vodka, och i novenber
ska ism|joer byggas i Israel i anslutning till en massa.
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— Vi bygger ocksa ett ishotell i Kanada nmed samma teknik som
det i Jukkasjarvi —och sa det kanske lustigaste av allt,
sedan 2 ar tillbaka bygger vi nagot somkallas "Igloo
Village” pa Gonland av alla stallen, sager Yngve.

Ut over allt det somhar ned is att gora erbjuder foretaget
ocksa akta svenska aventyr i formav bland annat hundspann,
forsranni ng, helikopterféarder och fiske. Sommartid erbjuds
nu aven uppl evel ser i det nya lcehotel Art Center

Den kommande sé&songen réknar Yngve ned att ha Over 10 000
gastnatter i Icehotel, och hela 70 procent av sésongens

bel &ggni ng &ar redan intecknad. |cehotel varar fran decenber
till april.

Ver ksamheten i foretaget ger ocksa positiva effekter pad hela
ortens naringsliv, den upprmuntrar kreativiteten och stodjer
traktens befol kning att starta och driva egna féretag somi
flera fall blivit underleverantorer till Icehotel.

— Vi jobbar i natverk ned flera | okala partner, givetvis
foretag som syssl ar nmed uppl evel seaktiviteter av olika sl ag,
men ocksd den lokala industrin. Jag vill sarskilt nama
foretaget JTM Tekni k har i Jukkasj arvi som bl and annat gor
de formar vi anvander nar vi bygger |cehotel.

— Det harliga ned det har jobbet ar att det inte finns nagra
begransningar. Icehotel blir stérre och stdorre, och vi
forverkligar nya idéer for varje ar. | ar konmer vi att
satsa sarskilt pd att marknadsfora norrskenet. Franfor allt
ar japanerna fortjusta i det, de komer hit i stora grupper,
kanske delvis tack vare att vi har en mycket aktiv japansk
del &gare, sager Yngve Bergqvist.
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Kandi dat till Arets Gnosj6are 2000

Foret agare: Tony Schelin

Foretag: Landyvent AB

Bransch: Tillverkning och férsaljning av ventil ationssystem
f or skorstenar

Antal anstallda: 12

Onsattning: 23 mljoner Kkronor

Ot: Savsjo

| nvanarantal : ca 12 000

Kunder: Byggforetag, sotare med flera i Ostersj6donr adet

- Jag ar en blandning av sotare, innovator och fil osof,
sager Tony Schelin, somsedan ett par ar driver foretaget
Landyvent i Savsjd, somlevererar olika typer av konpletta

| 6sni ngar for skorstensrenoveringar och nybyggnati on.

Tony Schelin ar ursprungligen sotare som sin pappa, och
borjade tidigt att hitta | dsningar for renovering av
skorstenar, och somhade tillracklig flexibilitet for en

| angre tidsperiod nmed andra energiforutsattningar. Det
gallde att hitta ett system som kunde f& ner kostnaderna for
kunden.

- Jag har alltid ifragasatt allting och bestande mg for att
hitta en bra | 6sning pa ett verkligt problem sager Tony
Schel in. Jag renoverade en | adugard henmma och borj ade
experinmentera. Mn forsta maskin tillverkades i Schweiz, nen
nunera tar jag mina maskiner fran en italiensk fabrik.
Foretaget har tagit framen keram sk nassa somtroligen ar
den forsta i varlden att klara 1000 grader pa cenent. Tony
Schel in har sokt patent pa sin innovation.

- Manga fragar vad som utméarker en manni ska somtill bringar

all tid och alla sina pengar till att hitta | dsningar pa ett
problem Det handlar omatt tro pa det man gor och att det
pa sikt kan leda till tillvaxt i formav féretag och

tillverkning, séager Tony Schelin.

FOoret agets produkter exporteras idag over i stort hela

Ost ersj 6regi onen, Ryssland, Finland, Estland och Lettland
men aven vasterut till Norge. FoOretaget véxer stadigt

ber oende pa det fortroende som Tony Schelin och hans foretag
har skaffat sig.

Den idag 46 ar gam e Tony Schelin har familj nmed 2 barn och
nu ocksd 2 barnbarn. En av sonerna arbetar ned |T-fragor

- Onfem ar konmer ungdonmarna att titta pa burken pa samm
satt somjag idag | aser annonser i tidningen pa | ordagar,
och i foretaget forsoker vi hanga nmed sa nycket som nijligt
i den snabba | T-utvecklingen. Vi har egen hensida och vi
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skoter foretagets betal ningar via Internet, sager Tony
Schel i n.
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Kandi dat till Arets Gnosj6are 2000

FOoretagare: Per Nystrom

Foretag: Veg Tech AB

Bransch: Tillverkar byggmaterial i formav vegetationsmattor
f or hustak

Antal anstallda: 35 arsarbeten varav 24 fasta (15
nyanst al | ni ngar under 2001 )

Omséattning: ca 30 m|joner kronor

Ot: Vislanda

Ant al invanare: 2000

Kunder: Kunder ned kommersiella och offentliga | okaler,
sant privat kunder

WW, vegt ech. se

Foret agets barande idéer ar att anvanda vegetation och
teknik i forening for att | 6sa tekni ska, ekonom ska och
estetiska probl emi samhél sbyggandet.

Genom veget ati on och teknik i forening dar vaxter ingar som
den barande

del en har ett progressivt foretag vuxit upp i Vislanda

Smal and. Veg

Tech, dar Per Nystrom ar en av grundarna och nuvarande VD.
- Med en agrononmexanmen nmed teknisk inriktning i botten
konmbi nerat nmed ett stort intresse for vaxter startade jag
tillsanmmans nmed min svager foretaget for ett par ar sedan,
sager Per Nystrom Jag tillhorde den forsta generationen
forortsbarn i Stockhol mnar jag véaxte upp i Vallingby och
var en av de yngsta kol oni arrendatorerna ned en odlingslott
i nuvarande Hassel by.

Foretaget tillverkar och saljer byggmaterial i form av
veget ati onsmatt or

fOor hustak sant vegetati onsmattor som erosi onsskydd for

vat t endr ag.

Vaxterna till takvegetationen ar av arten sedum somt al
extrem tor ka.

For drygt ett ar sedan behovde foretaget kapital for att
kunna expander a

och antal et agare okade da till 16. Flera av de nya &agarna
ar anstall da

i foretaget, som utveckl as snabbt ned en arlig expension pa
50 -75 procent.

- Vara kunder bestar huvudsakligen av fastighetséagare til
kommersiella

| okal er som skol or, bibliotek, kontor och vi kommer i ar att
salja cirka
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50 000 kvadratneter takvegetation, sager per Nystrom

En ny kategori kunder ar privatpersoner som bygger nytt hus
och vill ha ett mer exklusivt utseende pa taket.

- Jag har tre dottrar, nmen om nagon av dem konmer att ta
Over vet jag

inte, sager Per Nystrém 45 ar gammal och gift sedan 1979.
Mn filosofi

ar att ingen ska arva en "stol" i ett foretag. Det naste
alltid vara foretagets basta som ska fokuseras, det tjanar
jag och min fam|j mest pa och darfor ar det battre att arva
aktier an VD-stolar. Kunskaper och férmiga maste alltid ga
f orst. Dessutom kommer faniljens agarandel att mnska fran
nuvarande 38 procent. Vi planerar en nyem ssion for att
bredda agarbasen och | ata nya nedarbetare i foretaget fa
noj | i ghet att vara nmed som &gare. Ett foretag maste | eva pa
mangfal d och inte vara beroende av en enda person.
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Bi | aga

Pristagare tidigare ar:

1986  Vendel Andersson, Trolle-Gott Konfektyr i Arjéang

1987 Yngve och Sol veig Gerdin, Cablage team AB, M &allom

1988 Lena Bj 6rk och Lena Osterdahl, Gotlands Allsémad AB

i Slite

1989 Agne och Barbro Soderstrom Handdls M neral AB,

Handol

1990 Britt-Marie och Hans-Eric Andersson,

Bevakni ngsgruppen i Lovestad

1992 Ake Andersson, Handéls M neral AB, Handél

1993 Sonj a och Hans Al | back, Fonsterhantverkarna i

Bj &resj o

1994 Lena och Bengt G ahn, Mskosel katan AB i Mdskosel

1995 Evert och Per-Ake Nasval |, Bruksvallarnas Rokeri AB,
Br uksval | ar na
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1996 SOren Haggstrom och Jan Hornberg, Protab-Produktionstjanst

AB, Stenslipsjon
1997 Stig och Diana Andersson, (deshdgs Mekani ska i Heda
AB, Heda
1998 Ri ckard och Ake Rejnefeldt, Yngsjo Sl 6jd AB, Yngsjo
1999 Benny Karl sson och Peter Lanzén, Marinfloc AB i
Vareki| pa Orust



